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Vénovani
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Uvod

Takze ty chces rychle zbohatnout, ale nevis, jak na to?

Bud'zdrav, piteli. Pred nékolika lety jsem si polozil podobnou otdzku, prostudoval jsem mnoz-
stvi knih, ¢lankd i rad a vybral si z nich ty, které mi pripadaly jako nejrozumnéjsi zpUsob, jak si
vydélat dostatek penéz na slusné Zivobyti. Usetfim ti tedy cas a o tyto poznatky, které jsem osm
let testoval v praxi, se s tebou podélim. Dozvis se, které rady bézné uvadéné v priruckach pred-
stavuji pro vétsinu populace jen slepou uli¢ku a které naopak skutecné funguiji.

Vedle zaméstnani a pozdéji podnikani jsem ¢Ctyfi roky vyucoval v Bratislavé na Ekonomické uni-
verzité, protoze jsem od détstvi slychaval, ze vzdélani je cesta k dobrym piijm0im. Jestli je to
omyl, nebo ne, to se dozvis pravé v této knize. ProtoZe bude fe¢ i o nékterych Spinavych tricich,
které jsem pouzil a za néz by se na mé mohli néktefi lidé zlobit, pouzivdam pseudonym Andrej
PreSovsky. Ale viechno, o ¢em se v knize doctes, se stalo - jen jsem upravil néktera jména.

Pokud chces zbohatnout, musis si nejdfive polozit otazku, kdy je clovék vliastné bohaty.

Abys byl bohaty, nemusi$ mit nutné milion eur. Pokud chce$ byt takzvané,za vodou’, je potieba,
abys mél dostatek penéz nebo dostatecné pfijmy na pokryti viech svych vydaj(, aniz bys musel
pracovat. Znamena to, Zze pracovat muzes, ale nemusis. Mnoho lidi si mysli, ze byt bohaty zna-
mena nedélat nic, ale to neni pravda. Clovék byl stvofen k tomu, aby néco délal a vytvarel, jinak
se za¢ne nudit, zahnivat a zemfe. Bohaty jsi ve chvili, kdy nemas Zadné finan¢ni starosti a mGze$
si koupit vSechno, co chces.

Chces-li ziskat socialni status finan¢né Gspésného clovéka, potfebujes vic penéz nebo majetku
nez lidé, se kterymi se porovnavas. V priibéhu ¢asu se toto mnozstvi penéz a majetku bude
ménit, protoze v otdzce sociadlniho statusu jde vzdy o srovnavani s ostatnimi. Pokud budou oni
mit milion, ty budes chtit milion a pll. Pokud budou mit sto tisic, ty budes$ chtit dvé sté tisic
atd. Je rozdil byt finanéné zabezpeceny a byt povazovan spolecnosti za bohatého ¢lovéka.
Financni zajisténi je subjektivni stav, zavisly jen na tvych vydajich, ale byt povazovan za bohaté-
ho je zavislé na lidech ve tvém okoli, s nimiz se porovndavas.
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Pokud vlastni$ nebo plné kontrolujes vétsi mnozstvi penéz nez lidé ve tvém okoli, jsi povaZzovany
za bohatsiho a Uspésnéjsiho clovéka. Lidé té budou ve vétsiné pfipadl povazovat za nékoho,
kdo to dokazal, kdo je ,za vodou”. Vétsinou ti budou zavidét. Pokud jsi financné zabezpeceny,
nikomu o tom nevyklddas a nevedes okazaly zplisob Zivota, zavidét ti nebudou.

Prikladem mohou byt egyptsti faradni. Neméli televizor, mobil, ani pénovou matraci na spani
vyvinutou v NASA, kterou vsichni znaji z televizni reklamy, dokonce neméli ani internet. Neuvé-
fitelné! Presto vsak byli povazovani za bohaté. Nebyli bohati tim, co méli, ale kv(li tomu, co méli
v porovnani s ostatnimi lidmi. Pokud chcete byt bohati, vyberte si, s kym se budete porovnévat.
S bohatstvim se objevi novi pfatelé a znami a vy se zacnete porovndvat se stale bohatsimi a bo-
hat3imi lidmi. Abyste si udrzeli status bohatého ¢lovéka, budete chtit vic a vic. Proto se fik3, ze
bohati nemaji nikdy dost.

Je mozné, Ze za tticet let bude v disledku inflace pramérny Cech vydélavat milion eur roéné.
Bude pak bohatsi, nez je dnes? Myslim, Ze ne. Pokud by ale vydélaval milion a vSichni ostatni,
s nimiz se porovnava, jen sto tisic, pak bude ve srovnani's nimi bohac.

v v

Pokud si stanovite jako méfitko bohatstvi urcity Zivotni standard nebo se budete porov-
navat s neménnou skupinou lidi, budete bohati d¥ive.

V této knize se s tebou podélim o svoje zkusenosti, jak se stat finan¢né svobodnym. Vyzkousel
jsem mnoho zpUsobd, diky nékterym z nich jsem vydélal za rok desitky tisic eur. Udrzet si ziskané
bohatstvi je vSak néco Uplné jiného a mné se podafilo v disledku chybnych investic o ty snad-
no vydélané penize zase pfijit. Podobnych Zivotnich lekci, které mi pfinesly mnoho bolestnych
zkudenosti, bylo daleko vice nez zkusenosti pozitivnich. V&f tomu, Ze pfijit o tolik penéz ¢lovéka
zaboli a pak ho to Zere nejméné pll roku. Jak se fikd, vzdy je lepsi poucit se z cizich chyb - a tato
kniha ti pomUze vyvarovat se zacate¢nickych chyb, kterym jsem se ja nevyhnul.

Nemélo by jit jen o sbirku mych vlastnich zku3enosti, ale i 0 souhrn védomosti ze viech moud-
rych a uzite¢nych knih, pojednavajicich o bohatstvi, managementu, marketingu a podnikani,
které jsem za poslednich deset let pfecetl. Vedle prace na plny Gvazek v oboru internetového
prodeje jsem stravil ¢tyfi roky pedagogickou praci na Ekonomické univerzité v Bratislavé a rozjel
jsem dvé firmy, které jsem pak Uspésné prodal. To mi poskytlo prilezitost vyzkouset si na vlast-
ni k{zi, které z toho mnozstvi rad v moudrych knihach tykajicich se penéz skute¢né funguiji
a které ne.

Musim se pfiznat, Ze nékterd z vyzkousenych doporuceni mé pfisla velice draho. Napfiklad
testovani vymahatelnosti prava na Slovensku stoji ¢lovéka 6% sumy, kterou vam nékdo dluzi,
a pak jesté dva nebo tii roky placeni honoraia pravnikovi, protoze protistrana ignoruje soudni
predvolani nebo rozhodnuti soudu oddaluje. Cast dluhu mi pomohla ziskat vymahaéska firma,
ale zbytek penéz uz nikdy neuvidim. Pokracuji v tom jen kvili tomu, abych ziskal dalsi zkuse-
nosti a dobry pocit z toho, Ze dotdhnu préci do konce. Lze pfedpokladat, Ze do roka vyda soud
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rozhodnuti o exekuci dluznika, ale doty¢ny uz stihl svoji firmu ,uklidit” a pfedélat ji na akciovou
spole¢nost. A protoze oficidlné nevlastni zadny majetek (majitelem jeho bytu je banka, kterd pfi
exekuci vzdy uplatruje svoje prava jako prvni), exekutor nebude mit co zabavovat. Je to drah4,
ale cenna zkusenost: pristé uz budu védét, na co si pfi volbé obchodniho partnera musim dat
pozor, a paradoxné jsem tomuto dluznikovi vlastné vdéc¢ny, pii pozorovani jeho ¢inl jsem se
naucil o podnikania lidské povaze opravdu hodné. Pomohl mi zbavit se naivity a tato zkusenost
mé v budoucnu ochrani pfed podobnymi problémy. Diky!

Nékteré rady, o kterych jsem se docetl, byly protichidné, a tak jediny zp(sob, jak oddélit zrno
od plev, byl je vyzkouset. Zkusil jsem Forex, investice do zlata a stfibra (a s bolesti pozoroval, jak
jejich hodnota klesala nebo jak mi najaty broker ,vybilil“ forexovy Gcet). Dalsi neptijemnou zku-
Senosti byl prodej firmy, jeji prepis v obchodnim rejstiiku a nasledné soudni tahanice o zaplaceni
zbytku domluvené ceny. Jak se fikd, jednou jsi v Zivoté nahofe a jednou dole. Tvym tkolem je
postarat se o to, aby pobyty ,nahofe” nasledovaly co nejrychleji po sobé. Doufam, Ze ti v tom
pomUze i moje kniha a Ze se nékterym chybam vyhnes. Néco ale bude$ muset zazit i na vlastni
kazi, abys vyznam chyb skute¢né pochopil.

Predstavim ti povéry o penézich a bohatstvi, kterym jsem kdysi sdm véfil a které jsem musel ho-
dit za hlavu poté, kdy jsem je vyzkousel v redIném prostredi.V knize najdes kratké ptibéhy, které
popisuji mnohé skutecné priklady Uspéch(ii netispéchil pfimo ze Zivota. Jedna z véci, které jsem
se naucil, je, ze k tomu, abys zbohatl, nemusis byt ani chytry, ani vzdélany. VSechno, co potiebu-
jes, je dostatek odvahy k tomu, abys néco zacal délat a naucil se vyuzit ostatni lidi k vlastnimu
prospéchu. Sociadlni dovednosti jsou pii ziskani bohatstvi dlileZitéjsi nez inteligence. Zatim se
mi potvrzuje nasledujici pravidlo - ¢im jsi inteligentnéjsi a vzdélanéjsi, tim vétsi odvahu
a odhodlani potiebujes k tomu, abys zacal podnikat. S nizsim stupném inteligence nebudes
ztracet tolik ¢asu pfemyslenim o tom, pro¢ by to nemélo vyjit, a hned se pusti$ do prace.

Doctes se zde i o nejobvyklejsich zpUsobech, jak zbohatli lidé, kteii se vypracovali sami. Existuje
mnoho cest, jak zbohatnout, ale nékteré z nich ti nemohu doporucit. Nevyzkousel jsem totiz
na vlastni kizi Uplné viechny. Zminime se tedy i o zplisobech zbohatnuti, které pouziva politik,
bankér nebo zlatokopka. Funguiji, jsou provérené staletimi, ale rozhodl jsem se, Ze se jim v této
knize budeme vénovat jen okrajové.

Jako student kurzu,Jak zbohatnout” nemusis vyzkouset vsechny moznosti, které mas k dispozi-
ci, ale mél bys viechny takové moznosti poznat a pak se rozhodnout, ktera je pro tebe ta prava.
Pokud rozlozis sily do pfilis mnoha projekt(, je pravdépodobné, Ze ani jeden nepfinese poza-
dovany vysledek jesté pred tim, neZ se na to vykasles. Je lepsi védét o vsech moznostech a pak
se rozhodnout pro jednu nebo dvé, kterym se budes vénovat naplno.

Vybér té spravné cesty, kterd se nejvice hodi pro tebe, je jen na tobé. Zbohatnuti neni vhodné
pro kazdého a vétsina lidi k tomu nema trpélivost a odhodlani. Tento proces muze trvat nékolik
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desitek let a mUze znicit tvoje soucasné i budouci mezilidské vztahy. Prectes si zde i o zpUso-
bech, jak zbohatnout rychle, ale neber to jako navod, jen jako pfehled viech moznosti. Nékteré
z nich totiz nejsou ani moralni, ani legélni, a pokud se jim budes vénovat, mohl bys pfijit o klidny
spanek. Budes muset pochopit, kde jsou tvoje hranice - kdy jesté dokazes v klidu spat a kdy je
Cas zatdhnout za tvoji moralni zachrannou brzdu. Tak jdeme na to!



Myty a pravdy o penézich
a Uspésnych lidech

Precetl jsem desitky knih na téma, jakym ¢lovékem se musis stat, abys zbohatl. Mély vétsinou
spolecné to, Ze doporucovaly, abys byl ¢estnym a disciplinovanym ¢lovékem, ktery se drzi svoji
cesty. Souhlasim s tim, Ze takto by to mélo byt. Ale kdyz se podivam na bohaté lidi ve svém
okoli, vim, Ze je to na mile vzdalené realité. Vétsina zbohatlikl pfisla k penézdim rychle, protoze
vyuzili moznost podplatit vysoce postaveného vlddniho politika nebo vrcholového manazZera
velké spolec¢nosti, za coZ dostali pfileZitost urvat svij kus z ciziho kolace. Potfebujes k tomu jen
ty sprdvné osobni kontakty. Pokud si ty a tento kontakt plné dlvétujete, nepotfebujes ani kapi-
tal na uUplatek, jelikoz se dokazete dohodnout, Ze druha strana dostane penize az po vyplaceni
statnich/firemnich penéz tvoji firmé.

Nejlepsi moznost, jak se stat mladym milionafem, je mit rodinného pfislusnika nebo dobrého
znamého ve vedeni néjaké banky a prodat této bance tfeba IT systém v hodnoté milionu eur.
IT spolecnost se spravnou siti kontakt( predstavuje pro podnikatele nejjednodussi cestu, jak
zbohatnout. Podivejme se na piiklad z praxe.

Jednu zndmou slovenskou softwarovou firmu zaloZil tym IT specialistii tim zpii-
sobem, Ze tito lidé odesli z firmy A, kde byli zaméstnani, a zalozili si firmu B. Byli
to jedini lidé, kteti rozuméli komplikovanym IT systémuiim ve firmé A, velkém
statnim monopolnim podniku. Ndsledné tito ,ajtaci nabidli firmé A své sluzby
za pomérné vysokou cenu. Spolecnost A na to musela pristoupit, protoZe nebyl
k dispozici nikdo jiny, kdo by se vyznal v existujici strukture IT, kterou vytvorili
soucasni predstavitelé firmy B.

Nemam je za co soudit, protoZe toto je v byznysu bézny postup, ktery se osvéd¢il u mnoha
uspésnych podnikatell. Pokud chces rychle zbohatnout, potiebujes néjakou ,nefér” vyhodu.
Takhle zac¢inalo hodné firem: pracujes pro nékoho, dokud si neuvédomis, Ze by se ta prace dala
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délat Iépe, a rozjedes svoji vlastni spole¢nost. Vim nejméné o tiech dalSich lidech, ktefi odesli
z firmy, kde jsem pracoval, a zalozili si konkuren¢ni byznys. Bylo ndm ze systému, jenz fungo-
val v plvodni spole¢nosti, zle a chtéli jsme vytvofit néco lepsiho. J& odedel ze dvou hlavnich
dlvoda: jednim z nich byl cil vytvofit lepsi pracovni prostredi pro kolegy. Prvnim a rozhoduji-
cim dvodem ale bylo rozhoiceni nad tim, ze mi zaméstnavatel nevyplatil dohodnutou provizi
za prodej, ktery jsem zprostfedkoval. Moji odménu dostal kolega, ktery travil tfetinu pracovni
doby tlachanim u $éfa a druhou ttetinu ¢asu vysvétloval, pro¢ néco neumi nebo nemuze udélat.

Podobné chovani a proména zaméstnancu v podnikatele se povazuje za béznou a pro
trzni ekonomiku prospésnou véc.

Rad bych véfil pohadkam o tom, Ze zbohatnou jen tvrdé pracujici a moralni lidé, ale fakta mé
presvédcila o nécem jiném. Mze$ byt klidné liny a nevykonny Ihaf, a stejné mazes zbohat-
nout. Mazes byt alkoholik a klidné zbohatnout. Tohoto rozporu jsem si vsiml, uz kdyz jsem ucil
na univerzité - studenti se u¢i, jak by to mélo fungovat a jak by se méli chovat, ale realita je
rychle vyvede z omylu. Proto maji pfi pohovorech obvykle vétsi vahu pracovni zkusenosti nez

akademické vzdélani.

.Je védecky dokazané, ze lidé uvéfi vsemu,
o ¢em se fika, Ze je to védecky dokazané.

Zivot mé naucil, ze pokud si to nemohu ovéFit sam, ani védecky podlozena fakta nemusi byt
pravdiva a v praxi pouzitelnd. Osobni zkusenost je vzdy cennéjsi nez odborny ¢lanek.

Zbohatnuti nema nic spole¢ného s moralkou, i kdyz se nas o tom snazi presvédcit hlavné za-
hrani¢ni autofi. Svétlou vyjimkou je Ivo Toman, jehoZ knihy nabizeji dosti realisticky a prakticky
pohled. Penize a bohatstvi lidi nediskriminuji. Mze$ byt dobry ¢lovék a zbohatnout, stejné jako
muzes byt Spatny ¢lovék a zbohatnout. Pohled na to, co je spravné a Spatné chovani, je vzdy
subjektivni. Znal jsem lidi, ktefi se povazovali za dobré, ale porusit slib pro né nepfedstavovalo
problém. Takovi lidé se ¢asto dostanou k bohatstvi mnohem rychleji nez osoby ¢estné, které
dodrzi slib za kazdou cenu. Ani mné se to nelibi, ale vidim to kolem sebe neustéle. Lhafi IZou
(jinak bychom jim nefikali [hafi) a je naivni od nich o¢ekdvat, Ze se zméni a Ihat prestanou. Pro¢
to délaji? ... ProtoZe jsou lhafi.

Pokud zjistis, Ze je nékdo Iha, tak to prosté akceptuj a pocitej s tim, Ze ti IZe a vyuziva té — to je
asi tak to nejlepsi, co mlizes udélat.V zadném pripadé se ho nesnaz zménit. Snaha napravit Ihare
a davat mu 3ance je zbyte¢nost, diky které on néco ziska a ty ztratis. Rika se, Ze jednou se jim to
vrati, jednou budou vsichni védét, kdo je Ihar. Ve skute¢nosti se to nestane. Pokud s nim néktefi



Myty a pravdy o penézich a Uspésnych lidech

lidé odmitnou obchodovat, prestéhuje se a za¢ne znovu jinde. Na svété je prece nékolik miliard
lidi! VZdy se najde nékdo, koho mliZze podvést a vyuzit.

Jak se takového lhafe zbavit? Ani jeden |haF, na kterého jsem narazil, nikdy nepfiznal, Ze je Ihar.
Nedéla to dobfe jejich vnitinimu obrazu o sobé samotnych a vétsina z nich nepfizna, Ze Ihali,
ani ve chvili, kdy jsou pfi IZi bezprostiedné pfistizeni. Vzdy maji svoji vlastni verzi pravdy a vzdy
za vsechno muze nékdo jiny. Nemusi se nam to libit, ale podobny pfistup je dovede k bohatstvi

mnohem rychleji.

Veera jsem si povidal se dvéma obchodniky. Rozebirali jsme situaci na americ-
kém trhu a oni mi jako zkuseni byznysmeni davali rady do Zivota. , Americané to
v byznyse prehdnéji a pocitaji s tim, Ze z toho, co jim nabidnes, splnis maximdlné
30 %. Pokud jim jako obchodnik feknes, Ze tviij stroj za hodinu vyrobi 80 kusii,
americky partner si poznamend, Ze vyrobi maximdlné 30 % tohoto mnoZstvi
a do smlouvy napise, Ze stroj koupi jen v pripadé, kdy vyrobi za hodinu mini-
mdlné 40 kusii. Zkuseny obchodnik bude spokojeny, pokud splnis 50 % toho, co
jsi slibil - uz pocitd s tim, Ze pri jedndni se slibuji hory doly a splni se maximdlné
polovina. Jak se fikd mezi obchodniky: ,Slibem neubliZis.

Stejny nakup(i si vyzdda podobnou informaci od technika, ktery pfijde pti-
slusny stroj instalovat. Podobné technické pozice vétsinou zastavaji cestni lidé,
kteti si na svoje sluzby ddvaji pozor. Pokud takovy technik fekne, Ze stroj vyrobi
za hodinu 80 kusti, tak si obchodnik nepoznamend 40, ale skutecné 80 kusii.“

Odlisit Ihare od pravdomluvnych lidi se naucis jen zkusenosti. A pokud chce$ podnikat, bu-
de$ muset tuto zkuSenost a schopnost poznat Izi skryté za hezkymi slovy, odbornymi terminy,
pravnickymi frazemi, grafy, tabulkami a jinymi presvédcovacimi pomuckami ziskat. Ani notarsky
ovéreny podpis smlouvy totiz nezarudi, Ze se slib proménii v jeho naplnéni. Vzdy dostavas jen
slib a v nasich podminkach to ¢asto bude slib, jehoz splnéni neni mozné vymahat. Takovy je ale
zivot a jako podnikatel bude$ muset toto riziko podstoupit. Podstupuj ho ale védomé, ne naivné.

M "oy

Slovo,Ihdf" mlzeme nahradit vyrazy ,dobry obchodnik’, ,schopny manipulator”,,Sikovny chla-
pik’, ,zkuseny chlapik’, ,chlapik, ktery to umi s lidmi*. Dalsi tvrzeni, které Ihar v souvislosti se
sebou samym rad pouziva, je,mam dobré socidlni dovednosti a vysoké EQ".V byznysu znamena
takto pékné formulované oznaceni lhafe vlastné kompliment. Nejsme tu ale kvali tomu, aby-
chom posuzovali lidi. Vratme se k tématu, kvili némuz jsi knihu otevrel - jak se stat Uspésnym
a bohatym.
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Pokud se zajimas o Uspéch a vlastni osobni rozvoj, prvni, co musi$ udélat, je porozumét sdm
sobé a zalozZit svoji novou osobnost na tom, v ¢em jsi od pfirody dobry az vyborny. HouzZevna-
tost, disciplina a tvrda prace hodné pomuzou, ale pro¢ si to neusnadnit tim, Ze objevime né&jaky
svUj talent? Neni efektivni usilovat o Uplnou pfeménu. Je plytvanim Casu a energie soustredit se
nato, v ¢em jsi slaby, a snazit se zlepsit pravé v téchto oblastech. Rychlejsi a efektivnéjsi je poznat
vlastni slabinu, pocitat s ni, najit lidi, ktefi jsou vynikajici v tom, v éem jsi ty slaby, a vyuzit jejich
schopnosti tam, kde jsou zapotiebi. Bud'si védom svych slabych stranek, ale soustied ¢as
a energii na vyuzivani téch silnych. Pokud jsi zdatny manipulator nebo mas vyborné socialni
dovednosti, vyuZij je (v rdmci své vlastni subjektivni morélky a platnych prévnich predpisQ) v za-
jmu rychlejsiho zbohatnuti. Pokud jsi dobry analytik, vyuZij tyto silné stranky a dopln je ¢lové-
kem, ktery se umi postarat o prodej. Podivej se na to takhle: | alkoholici a narkomani mohou zbo-
hatnout, pokud seberou odvahu a za¢nou byt podnikavi. A pravé oni tu odvahu ¢asto najdou,
protoZe uz nemaji co ztratit. Pokud mas co ztratit, potfebujes o to vic odvahy, abys zacal.

,Chytré” statistiky tvrdi, ze 86 % milionafd jsou lidé, ktefi se vypracovali sami. Do jaké rodiny se
narodis, to nijak neovlivnis. Ale je pIné ve tvych rukou, kym se stane$ v budoucnosti. Samoziejmé
se mlizes pokusit o to, aby té adoptovali bohati bezdétni milionafi, ktefi své mladi a produktivni
vék vénovali shromazdovani bohatstvi a ne plozeni potomstva, nebo si najdes bohatého partne-
ra — ale takto neziskas zkusenost, jak vybudovat bohatstvi od nuly. Jak ho vytvofit od piky, vlast-
nima rukama a vlastni hlavou. Bez podobnych zkusenosti a pevnych zékladu je potom snadné
o nabyté bohatstvi pfijit, pokus ti tvlj bohaty sponzor nevysvétli, co a jak, a nedonuti té prozit
si i ty nepiijemné zazitky spojené s bohatstvim na vlastni kiizi. Abys byl schopen si bohatstvi
udrzet, musi$ ho nejdrive pochopit a zazit proces jeho vytvareni. Mit nékoho, kdo té ma rad
a plati za tvoje vydaje, aniz by dostaval adekvatni protihodnotu, mi pfipada nedospélé.

Uz slySim, jak nékdo fika - ale tohle je vyjimka, ja jsem vyjimka, u mé to bylo néco jiného. Ano,
existuji vyjimky. Vzdy se v Zivoté objevi vyjimky. Vyjimka, vyjimka, vyjimka, kam bychom se do-
stali bez vyjimek? Vyjimky nam viem dokaZou velmi zjednodusovat Zivot.

Vyjimkou je samo sebou Zena na matefské dovolené, kterd potiebuje muzovu pomoc a ochranu.
Je to pfirozeny a normalni pfirodni zékon. Tisice let tu muzi byli a jsou od toho, aby se postarali
o0 svoje zeny a déti tak, Ze pro né zajisti jidlo a stfechu nad hlavou. Ukolem Zeny bylo a je porodit,
postarat se o déti a pripravit jidlo. Castym jevem v poslednich letech jsou svobodné matky, ale
jen velmi silné Zeny dokédzou vychovévat déti bez partnera. Tyto mimoradné silné zeny, které
chtéji a jsou schopné vychovavat déti samy nebo s pomoci svych rodi¢l, predstavuji vyjimku.
Mnoho Zen ve svém podvédomi touzi po tom, aby se mohly plné vénovat détem a pfenechat
financni zajisténi rodiny svému muzi. To je dlivod, proc¢ zeny tolik pfitahuji bohati a zajisténi
muzi. Vyzaruje z nich charisma alfa samce a zeny jsou tim fascinované. Nékteré az do té miry, Zze
mohou piehlédnout jejich pfipadné charakterové defekty.



