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Uvod
V knize se podivame na to, co bude a nebude potiebovat védét kazdy, kdo n€kdy zauvazoval

o tom, ze by potifeboval webové stranky. Podivame se na to z pohledu tiplného zacate¢nika a
propracujeme se az k mirné€ pokrocilym znalostem.

Je mozné, Ze uz mate n¢jaké zkusSenosti s obchodnimi zastupci, ¢i ptimo kluky, ktefi délaji
webové stranky a vlastné jste ani nevédéli, o ¢em to mluvi. VEdeli jste jen, Ze asi potiebujete
webové stranky, potiebujete je levné a kvalitné.

Je mozné, Ze uz i n¢jaké webové stranky mate a mozZna se divite, jak je mozné, Ze
nevydélavaji, pro¢ nefunguji tak, jak jste si prvné predstavovali, kdyz jste mluvili s tim
obchod’dkem. Takze kde je problém?

Na vSechny tyto i dalsi otazky si postupné odpovime v této knize, tak aby tomu rozumél
kazdy, kdo se asponi trochu orientuje na internetu.

Kniha je tedy vhodna, a oproti pfedchozim i pfimo cilend, pro kazdého, kdo potiebuje
rozhybat svoje podnikani, prodat n¢jaky produkt, ¢i si rozsifit pfedstavu o tom, co se da délat na
internetu.



Potrebuji webové stranky?

Nejdiive si musime polozit tuto zakladni otdzku. Pokud jste si koupili tuhle knihu nebo si
jen Ctete ukéazku a nejste konkurence, kterd jen sonduje, co to ten ¢lovek zase pise, udélali jste uz
prvni krok k tomu si na ni odpovédeét.

Nepotrebuji webové stranky!

Webové stranky logicky nepotiebuje nikdo, kdo nechce byt vidét ¢i nic neprodava,
nepropaguje a celkove pro vefejnost nic sam za sebe d¢lat nechce. Pokud mezi takové lidi patfite,
tak s ¢istym svédomim muiZete knizku zaviit. Cimz nikoho neodsuzuji, miZete byt tieba jen
zamg&stnanec a sluzbu vetejnosti délate prostfednictvim svého zaméstnavatele.

Tu a tam jsem se setkal s lidmi, ktefi webové stranky nepotiebovali a jednalo se pfitom o
firmy ¢i dokonce zivnostniky, ktefi navic funguji bez webovych stranek velice dobfe 1 dnes. Cim
to?

VétSinou se jedna o ty, ktefi jsou zabéhli a znami vSude po okoli. Taci, kteti maji perfektni
lokalitu a jsou vidét. Nebo 1 takovi, kteti maji vlivné znamé, spoustu kontakt a sponzort. Také ale
zab&hlé spolec¢nosti s nepristielnymi smlouvami s platnosti na mnoho let dopfedu. Nékdy také
slavné osobnosti, u kterych staci fict jen jméno a zakaznici se jen hrnou.

Opravdu mtizete byt vy sami spokojeni s tim, co mate a u toho zlistanete. Mlizete mit 1 jiné
Zivotni jistoty a pevné zdzemi. Pak ano, zdanlivé webové stranky nepotiebujete. Nebo mozna ani
nevite, ze by to s webem mohlo byt lepsi. Jak? Tak na to si odpovime niZe.

Dohledatelnost

Pokud je mozné, zZe vas nékdo bude nékdy hledat, tak potfebujete minimalné zapis v
néjakém katalogu. Mohou vas hledat budouci zaméstnanci nebo zndmi zaméstnanci, kteti jen jdou
piekvapit své kolegy a tfeba u vas rovnou i1 néco nakoupi ¢i vas nasledné doporuci.

Mate n¢kde inzerat a hledate nové zaméstnance a oni nasledné tapou, kde ta vaSe firma sidli.
Pokud vas nékdo bude hledat, prvni misto, na které se dnes podiva, je internet. Prakticky nikdo se
uz nepta kolemjdoucich, kde je sidlo té ¢i oné firmy. I kdyby se zeptal, tak z mé zkuSenosti je nizka
pravdépodobnost, Ze dostane dostatecnou odpoveéd'.

Je to tim, Ze lidé jsou &im dal vytizendjsi, spoustu ¢asu travi v praci nebo na cestach. Casto
také dojizdi. Podle mého prizkumu je takova usp€snost ve mésteé zhruba jen kolem 20%. Na
venkové je o dost vétsi, kolem 80-90%.

Pokud nejste na internetu, nezapominejte, ze néco jako Zlaté stranky ¢i telefonni seznam uz
dnes prakticky neexistuje. VSe je na internetu. Lidé 1 vice cestuji a narazit na mistni znalce, ktefi
poradi kudy dal, je ¢im dal téZsi.

Pokud jste vefejna osoba nebo instituce, chodi k vam lidé, ktefi nemusi znat vasi adresu, ¢i
dokonce je vaSe sidlo mal¢ a zapadlé, je nutné mit néjaky zapis na internetu.



Predejit pomluvam

Toto vlastn€ vychazi z prfedchozich fadka. I ptesto, ze pomluva je trestny €in, je velka
pravdépodobnost, Ze tu a tam o vas nékdo prohodi hanlivou poznamku, pokud bude mit problém
vas n¢kde najit.

Samoziejmé, lid¢ jsou riizni, a pokud budou chtit, tak si o vas mtzou fikat cokoli a i to, co
neni aplné pravda.

Pokud budete dobte dohledatelni, snizite zase o pid’ tu starou nelichotivou lidskou snahu vas
pomluvit.

Pomluva neni vzdy $patna. Jedna se o pfirozenou obranu lidi, ktefi se nemaji jak branit, ¢i
jinak sd€lit svou nespokojenost. Samoziejmée toho umi i zneuzit, ale kazdy, kdo né¢kdy pracoval
hodné s lidmi, vi, Ze jednim ze zékladii uspéchu je, co mozné nejvice eliminovat pomluvu.

Nékdy vam pomluva pomtze, jindy uskodi, ale vzdy by vas méla nutit se zlepSovat a nejlépe
jsou na tom ti, ktefi se ji rad€ji vyhnou a pouci se z chyb jinych. Coz také neni vzdy mozné.

Vétsinou tedy plati pravidlo, Ze je lepsi se pomluvam vyhnout. Paradoxné, nékdy to mtize
byt i na opak. Ziistat Sedou myskou schovanou kdesi v rohu a doufat, Ze si vas nikdo nevS§imne,
muze byt dobré, ale ne pokud jste obchodnik, podnikatel ¢i vefejna osoba.

Dale byste urcité nechtéli, aby ti, co vas pomlouvaji, nad vami ziskali néjakou moc ¢i vliv.
VétsSinou prave o to jim jde, néjak vas nasmérovat jinam ¢i uklidit z cesty. Nejlepsi je postavit se
jim jeste lepsi praci. Sami pak vypadaji hodné hloupé, pokud o vés zase zacnou negativné mluvit.
Mohou vSak navic jesté spadnout do urcitého stavu oslepené mysli a bez ohledu na fakta se o vas
stejné budou priabeézné hanlivé zminovat. Dulezité je, Ze ostatni je pak uz nebudou brat vazné, a o to
nam jde.

Toto je myslim daleko lepsi metoda umlceni pomluv, nez jsou metody jiné, jako je tteba
napadani toho, kdo pomlouva. Reagovat ano, ale pomluva je vétSinou vedena za vasimi zady, takze
lepsi metodou je piijit s jeste lepsi praci.

Je to ostuda

Normalné bych to sem nedaval, ale slysel jsem ted’ nedavno, jak jeden z mych klientd
argumentuje, ze je ostuda nemit webové stranky. Takze i takto se na to mtiZzete divat. Pokud jste
relativné velka firma, aspé$ny zivnostnik ¢i umeélec a stile nemate webové stranky, mizete se na to
divat i timto zptisobem.

Internet je dnes, a podle vseho i na dlouha 1éta do budoucna, hlavni médium pro piedavani a
sdileni informaci. Tedy i informaci o vas. Takze pokud internet neni vas hlavni zdroj piijmi, stoji
vas spiSe penize navic.

Prezentovat informace o sobé&, o tom, co délate nebo jste ud¢€lali, by méla byt urcita moralni
povinnost, do které vas ale samoziejmé nikdo nenuti. Nikdo navic ani netikd, abyste do provozu
webu davali vétsi ¢ast vaseho rozpoctu. I rozsahlé webové stranky se daji provozovat pomérné
levné (v fadech stokorun) a udrzovat aktualni.



Jdu s proudem

Na toto hodné slysi lidé spolecensti. Lidé, ktefi se Casto potkavaji s riznymi lidmi a radi
poznavaji druhé. Existuji také i rizné organizace, které se vénuji spoleCenskym akcim nebo jsou na
né pfimo zaméfeny.

Pokud hodné¢ pracujete s lidmi, je dobré vnimat to, co je popularni, co je ,,in“. To, co je
moderni a nemusim psat, Ze internet takovy je a zkuste si na vefejném shromazdéni fict, Ze nemate
webové stranky, protoze vam piijdou zbyte¢né nebo ze je nepotiebujte.

Politik by asi nasledné ztratil par volict a ziskal jen pramalo. Pokud néco vétSina ma a vy
ne, nebo jste dokonce proti tomu, tak automaticky nejdete s proudem.

Je to otazka nejen politicka, ale i1 toho, jak vas bude vnimat okoli. Jestli jako toho dobrého
podnikatele ze staré¢ Skoly nebo jako aktivniho mladého trendy ¢loveka.

Otazka zni, zda vam o tento pohled jde. To uz je na vas. I vékem stary ¢lovek miiZze pisobit
mlad¢, pokud do Zivota dé trochu nadseni, eldnu a mozné presnéji trochu zajmu o novinky a o to, co
délaji mladi ¢i lidé z davu.

Proc€ je vlastné toto téma tak nepopularni? Ono, dav Ize velice snadno nasmérovat i Spatnym
smérem a sam to poznad aZ mnohem pozdé&ji. NejCastéji az kdyZ narazi na zed’, a 1 pak to jesté chvili
trva, nez se zastavi, coz nejvice odnesou ti veptedu, ale to uz je jiny piibch.

vvvvvv

myslenkovy, kulturni ¢i popularni. VSechny zpoc¢atku teCou dobie, dokud nenarazi na problém, a i
pak jesté dlouho trva, nez pfijdou na to, ze tudy to nejde, pokud nenajdou jinou cestu. Zalezi i na
velikosti problému, ale to je zase odbocka.

Proudy uz teCou a je jich v lidské spolecnosti nespocet. Neni dobré zlstavat stranou. Nekteré
feky teCou 1 na zajimava mista. Je to na vas. Pokud se budete drzet v bezpeci vzadu, sice si
nenatlucete, ale zase budete posledni v cili, pokud viibec teCou spravnym smérem.

Mam na to, nemam na to?

Toto jsou hned dvé otazky. Nékdy se miizete chtit jen pochlubit tim, Ze mizete mit pekné
webové stranky, stejné jako tim, ze mate pékné nové auto. Pokud radi ukazujte, Ze na to mate, ze se
vam dafi, Ze si to mizete dovolit, ukazujete tim 1 to, ze kazdy, kdo s vami obchoduje ¢i je s vami za
dobfte, ma velkou pravdépodobnost, ze se bude dafit i jemu.

Funguje to ale i obracené. Nemam na to. Dost €asté u zacinajicich podnikateld, ktefi na to
opravdu nemaji, coz je normalni a pochopitelné, ale uz to zase mize nékoho odradit. Zde je diilezité
si uvédomit, ze webové stranky ve své nejlevnéjsi podobé také mohou fict, Ze na to mate. Mam na
to mit webové stranky, dafi se mi. Existuje spousta variant zdarma, jen vizualni kvalita povétSinou
ztraci, takze mlizete spise tratit. Pokud si totiz ud€late nevkusny web, tak tézko soudit, ale nékdy to
muze byt spi$ horsi nez lepsi.

Vzhledem k tomu, ze spousta velkych firem, ¢i mozna piesnéji instituci, dnes ma opravdu
staré¢ weby a to opravdu hodné staré, tak je mozné, Ze to vasi navstévnici také stravi. Zalezi, jaké
budete mit $tésti, pokud se do né¢eho podobného pustite bez odborného dohledu. I takové projekty



se tu a tam povedou. Drtiva vétSina vSak ne. Zde je mozna lepsi diiv nebo pozd¢ji kontaktovat
nekoho, kdo vam da aspon zdkladni rady.

Nejhor$i mozna varianta je, pokud na to mate, ale web nemate. Pokud to nikdo nevi a
nehleda vas, tak je to v potadku. Jedna se znova spiSe o socialni zéalezitost. Pokud chodite na n¢jaké
akce, mezi jiné kolegy podnikatele a dojde na toto fec, miize se stat, ze v jejich o¢ich mirné
klesnete. ZaleZi zase na druhu akce ¢i komunity a vasich diplomatickych schopnostech.

V drtivé vétsiné piipadl ale na to nikdy fe¢ nepfijde, takze mizete byt v klidu. Hlavné
pokud na podobné akce viibec nemate Cas. Pozor vSak zase na Spatné vztahy. Lidé maji radi senzace
a celkoveé drby. Nemit web sice neni Zadné senzace, ale uz jsem vidél skupinky lidi smat se 1 vétSim
blbostem.

Neéekany zisk

Asi nejlepSim argumentem je prave zisk. Webové stranky se délaji vétSinou hlavné proto,
aby vas propagovaly, vydélaly penize a vy se mohli dal rozvijet.

Setkal jsem se s lidmi, kterym stacilo to, co maji. Rano do prace, vecer z prace, pak druhy
den rdno do prace a vecer zase z prace. Typicky Zivot podnikatele. Pro¢ ne.

Ja tvrdim, ze spoust¢ lidi vyhovuje to, co maji, protoze nic jiného nepoznali. No a od toho tu
je rozvoj nebo, chcete-li, vyvoj. Pokud firma stoji na stejné urovni, neroste, nebo hiife, pomalu
upada, je nejvyssi Cas zkusit néco jiného, nez bude pozdé¢.

I takové firmy ¢i drobné Zivnostniky jsem znal. V CR krachuje podle toho, co jsem se dival
na internetu, piiblizné 3000 firem rocné. Netvrdim, Ze to je tim, Ze nemély webové stranky. To by
bylo spiSe ismévné tvrzeni, ale jsou takové piipady, kdy reklama na internetu ¢i eshop zachranil
pomaly tpadek néjaké firmy.

Takze ano. Zisk je dal$im hlavnim hnacim pohonem nebo ditvodem pro¢ mit ¢i nemit
webovée stranky. Pozor vSak na predrazené projekty a kampang.

Mam i1 kamarady, ktefi tomu nevéfili, nevétili, ze jim web pfinejmensim pomuze. Nevérili,
nezkusili a dnes jsou z nich zaméstnanci. VéEtSinou je toho samoziejmé vic. Web neni spésa, ale
pomoc, nékdy mald, jindy velka. Je to spiSe otazka konkrétni profese.

Ono nestaci mit jenom web, je tieba na ném 1 pracovat a propagovat. O tom vSak pozdé;ji.
Zde jsem chtél jen poukdzat na moznost, Ze pokud jste spokojeni tam, kde jste, mlizete byt jeste
spokojenéjsi. Nakonec 1 firmu rozsifit, nabrat dal$i zaméstnance a pofidit si tieba sekretarku nebo
zastupce, ktery vam uvolni ¢as na dalsi aktivity. I toto se obcas povede.

Dalsi krok

Osobni rozvoj, stejné jako rozvoj firmy, je slozeny z mnoha krokd. Prvnim krokem byva
vetSinou myslenka, dal§Sim je hlubsi myslenka ¢i planovani, pak nésleduji dalsi kroky v podobé¢
vyplnéni néjakych papird a prvnich praci, az se dostanete k provozovnam, kancelarim a podobné.

Tyto kroky jsou tu z né¢jakého ditvodu. Vétsinou mate néjaky cil. Nevim, jestli je pro



kazdého zadouci jit az do nekone¢na a pak jesté dal. To znamena, stat se co mozna nejvetsimi, mit
co nejvice penéz, zaméstnancil, pobocek atd.

Je mozné, ze vam staci jen fungovat. Nicméné€ vas miiZzu ujistit, Ze miliardy diky webovym
strankdm mit v dnes$ni dobé¢ asi jen tak nebudete. K tomu by bylo tfeba pustit se upIn¢ jinou cestou
anebo presnéji nékolika cestami najednou. A na téchto cestach udélate jeste stovky nebo 1 tisice
krokti. Nemluvé o ptekazkach a podobnych tskalich.

Takze webové stranky jsou jen jednim z téchto kroktli a pro né€koho i jednou z téchto cest,
protoze 1 webové projekty se sklddaji z mnoha dalSich krokt, které je tfeba znat nebo poznat. Dobré
je vétsinou zacit co nejdiive, coz n€kdy nejde, ale to se d& pochopit. Snad jen mit na paméti, Ze toto
je taky cesta.

Muaze to byt lepsi
Mozna, ze se spise jednd o shrnuti toho, co jsme si jiz napsali, ale obecné vzato velice Casto,
a je to hlavné problém dne$nich dni, se zapomina na fakt, Ze to mize byt vzdy lepsi.

Budeme si o tom jesté psat, tak se na to podivame z jiného uhlu pohledu. Zazili jsme
naptiklad velky pad, t€zky boj. Nasledné jsme trochu ziskali a uz nechceme znova do dalSich rizik
formou nejasnych ziski.

Minulost nas mlize odradit natolik, Ze zapomeneme rozvijet budoucnost, coz nakonec vede
ke smifeni se s tim, co mame. N¢kdy to ani nemusi byt smifeni, ale tfeba jen zdanliva nutnost.
Protoze tieba pokazdé¢, kdyz trochu postoupite kuptedu, tak vas nékdo srazi doli, tieba konkurence,
partner apod.

Zde tézko radit. Pokud jsou ty bloky, které mohou byt i jiné povahy, az ptili§ velké, tak je to
tézké. Nicméng, tieba z mého pohledu, rizné jiné cesty jsou vzdy a prekazky se daji obejit.

Nem¢élo by se tedy zapominat, Ze takova ta potieba chtit o trochu vic, nas vlastné posouva
kuptedu. Sice se na to spolecnost moc pozitivné nediva, ale upln¢ bych se tohoto ptistupu nebal. Je
lepsi chtit o trochu vic, nez zistat stat ¢i nedélat nic.

Neékdy mozna i trochu ztratit, nez litovat toho, Ze jsem viibec nic neudélal. Vzdy doporucuji
rad¢ji pomalé pozvolné kroky s mensimi riziky nez velké skoky s moznosti velkych ztrat. Shrnul
bych to tak, ze je lepsi délat néco nez nic.



Prvni kroky

Argumentll, pro¢ mit ¢i nemit webové stranky, je mnoho. Zalezi vzdy na vas, zda vam staci
to, co mate ¢i nikoli. Nebo jako tieba v mém ptipad¢€, mate prosté jen néjaky cil a za nim si jdete.
Nepotiebujete miliardy, ale vite, kam az chcete dojit, kde se zastavit a nasledné vydat jinou cestou.
Tohle je na vas. My se zde podivdme na prvni kroky na cesté€ internetem a na to nejnutnéjsi, co
potiebujete znat.

Na to nemam c¢as

Toto je prvni krok zpatky. Prvni krok, ktery udéla prakticky kazdy, kdo uz je na pokraji sil,
ma toho az nad hlavu nebo problematice webovych stranek viibec nerozumi.

Vétsinou to konc¢i odkladem nebo zavrhnutim dané myslenky. Takto to kon¢i vlastné vzdy a
to az do doby, nez ptijde n¢jaky velky podnét.

Je nutné se tomuto kroku vyhnout a spise si fict: ,,Budu na to mit Cas, az...“ Je jedno kdy, ale
je dobré zhruba védét ten termin. Slovicko ,,az*, nemusi nutné znamenat pevny termin a datum.
Staci, kdyz budete védét, Ze to bude, az vydélam tolik a tolik nebo az dokon¢im to a to.

Zde mizeme vidét silu pozitivniho mysleni v praxi. Je tteba nedivat se na vSe z pohledu
negativniho, ve stylu ,,na to nemam ¢as*, ale byt si védomi toho, Ze to asi budeme potiebovat. Takze
si fict, Ze to ddme dohromady v navaznosti na jiny projekt.

Doufam, Ze nejsem odstrasujici ptiklad, co se tyCe planovani, ale myslim si, Ze je lepsi takto
planovat. Neurcovat v8e kalendarné, ale spi$ v navaznosti na jiné projekty ¢i udalosti. Nefikat si, Ze
se do toho pustime 1. 5. 2017, ale tfeba, ze se do toho pustime, az dosdhneme néjakého cile nebo az
dokonc¢ime jiné projekty, které budou mit na tento tieba i ndvaznost.

Diky tomuto zptsobu planovani mate 1 moznost projekty piehazovat mezi sebou. Podle
toho, ktery je nejvhodnéjsi pouZzit v ndvaznosti na to, jaky efekt ¢i odezvu mél ten piedchozi.

Nemluveé o logické piekazce. Néco si naplanujete na ten ¢i ten den a ono tieba prsi nebo
byly né&jaké vétsi vydaje ¢i se do toho vseho zapojily Upln€ necekané problémy.

Neplati vzdy a vSude. Asi to neni upln¢ vhodné, pokud se mé akce ¢i projektu ucastnit vétsi
okruh lidi. Pak je asi skoro nemozné fidit se pravidlem ,,AZ...* Pokud se jednd o tym lidi s dobrym
vedenim, tak vétSinou problém nebyva a plany mohou mit pruzny termin. Pokud by se ov§em do
projektu mélo zapojit vice lidi z rliznych mist, tak zde to asi mozné neni. Z toho nam vyplyva
vyhoda jednotlivct nebo malych nezavislych tyma. Tém vétSinou nedodrzeny termin nevadi, kdyz
do toho néco necekané ptijde.

Je na vas, zda je to vhodné ¢i nikoli, ale ve firmach s jasnym vedenim, s timto problémy
vétsinou také nejsou. Zalezi na tom, zda do toho musite zapojit 1 externisty. Pak uz problémy nastat
mohou a jsou tieba presné terminy a smlouvy.

Uzavieme to zatim tak, Ze lepSim prvnim krokem je tedy pouZzivat vyraz: ,,Budeme to fesit,
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Ten zdanliveé vychovny slogan je opravdu ¢isté¢ nahodny. Vlastné by se dalo fict, Ze tim
ukaznite svoji vlastni mysl, ktera problém odsune v klidu na pozd¢€ji a zaroven bude védét, ze to je v
planu. Tj. po¢itdme s tim. Vyhnete se tak nejriznéj$im staviim jako napiiklad: ,, Nevim, kdy se do
toho pustim. Nemam na to ¢as. Nemiizu se do toho pustit. “ Kde tyto tfi posledni véty zavani
negativismem, a jsou zde tedy i sklony k vnitinim konfliktiim aZ depresim.

Sami to nezvladneme

Nékdy ano. Budeme ale fesit pfipad, kdy na to znalosti nejsou. Pak je tieba vybrat vhodného
partnera. Kazdého urcité napadne rodina ¢i znami. Z vlastni zkuSenosti vim, Ze obchod neni uplné
ideélni, pokud v tom jsou zndmi a nejhtie rodina.

Je to problém ve chvili, kdy dojde k né¢jakému prasvihu ¢i nedostatku. Dejme tomu, ze
objevite limity a vas rodinny pfislusnik je prosté nezvladne piekonat, protoze ma tteba jiné zajmy,
druhou praci, rodinu apod. Téch divodi mlze byt spousta.

Vse prosté povede k tomu, Ze doty¢ny zacne zanedbavat svou praci a co vy s tim ted’. Piestat

vvvvvv

Pokud je pro vés rodina dilezitd, tak rad¢ji opatrné pfi nabirani rodinnych ptislusniki. Sice
muzete ziskat politického spojence, ale zase Spatné¢ho pracovnika.

Funguje to i obracené. Sice ziskate dobrého pracovnika, ale tfeba bude neustéle otevirat
staré neshody ¢i zneuzivat svého postaveni.

Z toho nam vyplyva, ze rodinny ptislusnik se tézko tesi, pokud dojde na néjaky problém.
Takovy Clovek se prakticky ned4 prevychovat, degradovat, propustit nebo s nim ukoncit spolupraci.
Vétsinou ne bez nasledki.

Myslim, Ze tohle je nejcastéjsi chyba. Také jsem ji ud€lal a asi bych ji udé€lal znova. Takze,
co s tim? Pokud va$ zndmy tfeba pfisel o praci, tak neni na vybranou, je tfeba pomoci. Ale pokud je,
jak se tika, jednou nohou za vodou, je lepsi oslovit nékoho jiného.

Pokud pfeci jen naberete ptibuzného, je dobré si jej nenechat natrvalo, ale pomoci mu tfeba
sehnat praci jinde. N¢kdy to neni tfeba, ale nékdy vdm mohou i nevédomky hazet klacky pod nohy
nebo vas jinak omezovat.

Neni to tak vzdy. Jsou i opravdu dobie sehrané rodinné tymy ¢i firmy, ale podle mych
pozorovani je jich drtivd menSina. Tim nikoho neodrazuji. Jak jsem psal, udélal bych to zase a
piibuzného zaméstnal. Rozhodnuti je na vas.

Pokud vylou¢ime rodinu, piibuzné a znamé, vznika otazka, kde hledat dale. DalSim Castym
krokem byva hledani doporuceni.

Myslim, Ze dnes jiz vSichni vime, Ze kazdy doporuci svého kon¢. Kamarad doporuci syna
kamaradky apod. Vy ziskate bonusové body za to, Ze jste dal zakazku vlastné zase znamému. Sice

uz neni tolik zabran fesit problémy, ale pteci jsou.

Nebudu vas napinat. Lepsi je poohlédnout se sdm. Na co se divat? Na recenze? Ano, ale jak
které. Vetejné forum, kam muize psat kazdy, co chce a jesté anonymné, neni dobré. Jenze, jak to
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jako neznalci pozname? VétSinou nepozname.

Podivame se na reference.

A nésledné poté i na jeho ¢i jejich praci. I reference mohou byt podvodné. VEtsinou dnes uz
ne, je to snadno pruhledné a dobie napadnutelné. Reference jsou tedy urcita jistota, nicméngé je
dobré pokracovat dal. VétSina lidi a firem ma bezplatné konzultace. Zde si mizete nechat
vypracovat nabidku a ptipadné polozit otazky.

Teprve az kdyz si sami udélate aspon néjaky nazor, je dobré si sehnat riznd doporuceni,
nazory druhych apod. I zde vas mohou zviklat, ale ziskavate vétsi odolnost diky vlastnimu nazoru ¢i
prvnimu dojmu, ktery jste si udélali sami.

Pozor ovSem na chyby pfi prvnich setkanich. Prvni dojem je dulezity, ale je to jak s holkou,
laska obcas piijde az pozdéji. Takze je dobré toho druhého blize poznat, trochu se sehrat, najit
spole¢né téma.

Nezapominejte, Zze kazdy vam bude dohazovat svého koné€ bez ohledu na kvalitu. Jdéte tam,
kde se vam libi jednani a reference, tedy prace, kterou ma ten ¢lovek jiz za sebou a to, jak s vami
jedna. Navic, protoze to neni znamy ¢i znamy zndmého, kdykoli s nim muzete spolupraci ukoncit.

Rizika tu jsou zase jind. MiiZe vas napiiklad okradat. Proto ty nasledné dotazy tfeba na jeho
klienty, pokud je prozradi. Pokud je neprozradil, uz je tu prvni vykficnik.

Dobr¢ je se ale i tak optat. Miize byt tieba jen talentovanym zacatecnikem. Navic ti jsou
kolikrat nejlepsi. VEtSinou je prace jeSté hodné€ bavi a délaji za mensi penize lepsi praci. Takovy
maly poklad ¢i vyhra v loterii. Narazit ale mtiZete na limity znalosti a 1 zkuSenosti. Zde pak
pocitejte s tim, Ze bude tfeba hodné trpélivosti a asi i motivace. Zase zalezi ptipad od ptipadu.
Vétsinou si pak ale ziskate velice dobry kontakt, pokud vse dotahnete do zdarného konce.

Velké a zkusené firmy jsou také dobrou, dokonce asi i nejlepsi, volbou. Zde zase ale
pocitejte s vetsi investici, vétSinou o hodné vétsi, ale o to 1 vétsi kvalitou a zkusSenosti.

Rozpocet

Je dobré si udélat aspon zakladni predstavu o tom, kolik do toho chcete investovat. Vétsina
zkusenych lidi uz toto méa zodpovézené opravdu brzo. Nicméng¢, co si budeme povidat, ne vzdy to,
co si predstavujeme, odpovida realité.

Vlastné skoro vzdy, kdyz jde o vétsi projekt, se rozpocet miize zvednout. Je to tim, Ze se i u
zkusen¢jSich lidi miize stat neCekana komplikace, ktera vse prodlouzi nebo prodrazi.

Neni to pravidlem. A dost Casto si i sami neustale klademe nové a nové pozadavky a pak se
jen divime, az dorazi faktura, kolik to na ni vlastné je.

O rozpoctu je tedy dobré neustale komunikovat. Tedy pokud vam neni cena tak néjak jedno.
Pokud mate omezeny rozpocet, je skoro nutnosti se za kazdym pozadavkem zeptat, kolik to bude
stat.

Vétsina obchodnich zastupct ¢i podnikatelll uz tyto ceny ma v hlavé. Ne vsak vzdy. Nekdy
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se musi pockat na podklady, jindy opravdu az na konecnou praci a smifit se jen s odhadem. Piesnost
samotného odhadu vétSinou tikd, kdo je a neni odbornik. Dle sloZitosti prace. Pokud je prace pftili§
slozita, mozné to neni.

Pozor v8ak na ty, kteti fikaji opravdu $ilené ¢astky. Zde se miZe jednat také o odborniky, ale
vetsinou ty, ktefi sami nevédi, kolik Casu prace zabere, tak si radé¢ji feknou vice, aby néco vyd¢lali a
méli i rezervu na chyby, které opravdu pfi této praci vznikaji ¢asto. Ne kviili neschopnosti, ale kviili
samotné naro¢nosti. Tato prace na opravdu vysoké urovni nebyva jednoducha.

vvvvv

nemivam. VétSinou fikdm opravdu dost pfesny odhad odvozeny od hodinové sazby a predchozich
zkuSenosti. U vétSich zakdzek to je jind. Zde, pokud se vam zd4 ¢astka ptili§, miZzete prostor mit.

Zalezi tedy na vas. Web se da dnes ud¢lat od par tisicli po statisice, dle kvality a pfesnosti
prace.
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Zakladni druhy webovych stranek

Existuji tfi zakladni druhy vefejnych webovych stranek. Je tu i spousta nevetfejnych portald,
které slouzi jako zabezpecCena interni feseni. Nejcastéji se s témito weby setkdme u bankovnich
instituci. Déle tu jsou 1 herni portaly, ale to uz nejsou webové stranky, ale spise hry jako takové, jen
v online prostiedi, délané tak, aby se zobrazily i ve webovém prohlizeci.

My si zde co mozna nejjednoduseji popiSeme zakladni druhy vetejnych webi a nasledné si
je probereme podrobné.

Webova prezentace

Angelic race (11.5.2016)

Clenové

- Misto konani:  Prost&jov.
Fotogalerie

AT g e \ s 920
Délka trasy: Skm B e .
Kontakt VL asfalt & o & P 13750
s - 75 § 15352

Vstupné; 600,- K&

b

s el s s, e s b Allspemens, . "\\
Fusce suscipit libero eget elit. Etiam sapien elit, consequat eget, tristique \ .
non, venenatis quis, ante. \

Angelic terrain (23.6.2016)

Misto konni:  Prost&joy

2km

Pov hlina
Parkovani: ano S ol =

01. Sablona autoklubu k vidéni na adrese http.‘//moerniweb. com/shov/4 7-responzivni-webova- v
Sablona-autoklub.html

Webové prezentace jsou hlavnim stavebnim kamenem internetu, a jak napovida nazev, jedna
se o prezentace firem, osob, produktii. Nic se zde piimo neprodava. Stranky slouzi jako rozSitena
vizitka, kde sd€lujete vetejnosti, kdo jste, co délate a kde sidlite. Miizete zde ukazat i néjaké
reference, popis akci a ukazky prace.

Hlavnim tkolem téchto stranek je mit n€jaky zdkladni zapis, ktery je pfimo vas s vasi
doménou a nejedna se tieba o firemni zapis v katalogu.

V mnoha ptipadech je toto prvni misto, které uvidi vas zdkaznik, klient, budouci
zamestnanec Ci partner.

Hlavné diky tomu se u téchto stranek klade obrovsky diiraz na jejich vzhled, provedeni a
ptehlednost.

Na strankach vétsSinou vidime mozna uz klasické rozloZeni odkazi v menu na ivod, o nas,
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galerii, kontakt. VSe obcas rozsitené o néjaké ty sluzby anebo jako v nahledovém obrazku tieba i o
Clanky a akce.

Internetovy obchod

kontakt | mapa strének | pridat k oblibenym

& @’ land HLEDAT W o prizens)

vitee | & Piinlaste se

AKCEland

AKCEland od zagatku svého vzniku se snazi o individualni pristup ke kazdému zakaznikovi a o prizplisobeni se jeho potfebam. Toto se projevuje
zejména v tvorbé cen, které jsou u naSeho zboZi vyrazné nizsi nez u konkurence.

[

a2

il

Cernosedivy taburet Skiifka pod TV Vinovy taburet Rohova vitrina
10555AB... MALIBU 9683A... 10365AB textilie 10342AB 80cm

999 K& 499 K& T49 K& 999 K&
Zobrazit Zobrazit Zobrazit Zobrazit

%

Cernobily taburet Roh vitrina SkFin 10408AB Rohova vitrina
10363AB... 10341AB 115cm 10395AB 116cm

999 Ke 1999 Ke 2499 Ke 1999 Ke
Zobrazit Zobrazit Zobrazit Zobrazit

INFORMATION

*» Obchodni podminky
LN/ | EOVIOAV N0 IRIVERATALYIA

v o7

02. Intern»e.tbvj obchod AKCEland s prodejem nabytku k videni na http://akceland.cz

Dalsi ¢asto zadanou tvorbou jsou eshopy. Kazdy by je dnes jiz mél znat. Ve strucnosti se
jedna o webové stranky, na kterych miZete prodavat zboZi.

Internetové obchody dnes miize v té nejzakladnéjsi podobé provozovat jen jeden ¢lovek.
Neni to vSak vhodné. Zélezi na druhu a mnoZzstvi nabizeného zbozi. Neexistuje pfesny vzorec, ktery
vam fekne, Ze bude tfeba tolik a tolik lidi. U kazdého produktu a typu sortimentu je to jiné.

Kolikrat i samotné vypracovani analyz naro¢nosti provozu eshopu je prace sama o sobg.
Moje oblibena metoda je vétSinou slozena z postupného rozvoje. Nejdiive zadit s jednim

zamé&stnancem a postupné, jak se eshop bude rozvijet, zapojovat do prace dalsi.

Pokud budete chtit provozovat eshop, je nutné se pfipravit na n€kolik hodin konzultaci a
Skoleni vas i zaméstnanc.
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