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0 AUTORECH
I

Napoleon Hill se narodil v roce 1883 v oblasti Wise County ve
Virginii a zemiel v roce 1970. Béhem své dlouhé a Gispésné karié-
ry pusobil jako poradce prednich podnikateld, prednasejici a autor
rady knih. Jeho nejznaméjsi bestseller Premyslej a zbohatni, ktery
poprvé vysel v roce 1937, ho po zasluze ucinil milionarem. Po ce-
lém svété se ho prodalo 15 miliont vytisk a tato kniha se stala
zakladnim kamenem motivacniho mysleni. Hill zalozil Napoleon
Hill Foundation, neziskovou vzdélavaci instituci, jejimz poslanim
je propagovat jeho filozofii viidcovstvi, sebemotivace a individuél-
niho Gspéchu.

Patricia G. Horanova m4a za sebou nejen tricetiletou redaktor-
skou kariéru v newyorskych vydavatelstvich, ale je rovnéz uzna-
vanou autorkou, reklamni textarkou a dramatickou. V posledni
dobé pracovala jako redaktorka Breakthrough, ¢tvrtletniku Global
Education Associates, coz je nevladni organizace OSN, zalozena
v roce 1973. Patricia Horanova je autorkou knih 177 Favorite
Poems for Children a také Haiti: Vibrant Land of Joy and Sorrow.






PREDMLUVA
I

V této knize se doctete o tajemstvi tspésnych magnata, velkopod-
nikatel®, barond a kapitant pramyslu. Jsou to dctyhodné osob-
nosti, jejichz jména si pripomindme dodnes. Oproti lidem, o nichz
se denné pise na titulnich strankach novin, jsou to géniové, nikoli
kriminalnici; vitézové, a ne ufnukanci. Méli vic nez jen moc, méli
aroven. Ackoli to nebyli zadni svatouskové, jsou to bezpochyby ve-
likani; ¢asto dokazali uskutecnit to, o cem ostatni tvrdili, Ze je to
nemozné. Jejich moudrost nyni potrebujeme vic nez kdy jindy. To
oni jsou zékladem legend o uspéchu.

Jak to lidé jako Andrew Carnegie, Alexander Graham Bell,
Henry Ford, Phineas Taylor Barnum a dalsi vlastné délali? Mnozi
se narodili v neuvéritelné chudém prostredi. Jaka osobni alchymie
pretavila jejich pramaélo slibné zacatky v ryzi kov? Co vlastné z ¢lo-
veka déla vitéze?

Ze stejné nemilosrdného prostredi pochazel muz, ktery se rozhodl
najit na tuto zasadni otdzku odpoved. Diky doporucujicimu dopisu
ptrimo od Andrewa Carnegieho zminéné tajemstvi nakonec odhalil,
protoze udélal néco, co pred nim jesté nikoho nenapadlo: ptal se téch
nejvétsich, jak se vlastné stali velkymi. A tak se postupné — navzdo-
ry vSem nepriznivym zvratim osudu — sam stal vitézem. Objevil



motivacni psani, proto je dnes srovnavan s Markem Aureliem,
Ralphem Waldo Emersonem a Benjaminem Franklinem.

Meéril pouhych 171 centimetrt a jmenoval se Napoleon, ale zad-
né Waterloo ho nikdy neporazilo a odmitl chradnout kdesi v exilu.
Napoleon Hill byl guru vSech guruu dspéchu a zaroven autorem
nejprodavanegjsi motivaéni knihy vsech dob Premyslej a zbohatni.
Ta by ostatné nikdy nespatrila svétlo svéta, nebyt ptuvodni verze
knihy, jiz pravé drzite v rukou. (Kniha Premyslej a zbohatni by
asi nemeéla tak oslnivy uspéch, kdyby zvitézil pivodni vydavateltv
napad pojmenovat ji Jen Zadny strachy, at nadéldate prachy!)

List USA Today vic nez ¢tyricet let poté, co kniha Premyslej a zbo-
hatni vysla, nechal u prednich osobnosti podnikatelského svéta
provést prazkum. Tito lidé ji oznacili za jednu z nejvic inspirujicich
knih o podnikani, ktera kdy vysla, a za jednu z péti nejvlivnéjsich
knih ve svém oboru. Magicky navod, ktery obsahuje, naleznete
1 na strankach této knihy. Publikace The Magic Ladder of Success,
z niz vychazi, spattila svétlo svéta na zacatku celosvétové krize,
sedm let predtim, nez se objevila kniha Premyslej a zbohatni; jeji
sanci dosahnout dspéchu zhatil krach na newyorské burze. Presto
se myslenky, které obsahovala, ukazaly byt natolik velkolepymi,
ze se staly seminky, z nichz vzesla jesté lepsi kniha. V publikaci
Magic Ladder of Success bylo sedmnéct Hillovych principta Zakona
uspéchu vyzkouseno a provéreno. Ukézalo se, ze dokazou délat za-
zraky. V této nové, doplnéné verzi nam Napoleon Hill — stejné jako
ve verzl puvodni — predklada poznatky a zkusSenosti nacerpané
primo od nejvétsich velikant americké podnikatelské historie jako
vysledek stovek rozhovoru s podnikatelskymi obry své doby.

V roce 1908 stal ocelarsky magnat Andrew Carnegie, syn nesmir-
né chudych skotskych pristéhovalect, v knihovné svého newyorské-
ho sidla o sto ¢tyriadvaceti mistnostech s pétadvacetiletym repor-
térem Napoleonem Hillem. Ten dostal od byvalého guvernéra statu
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Tennessee Roberta L. Taylora za tkol shromazdit pro jeho ¢asopis
Uspésné pribéhy prednich osobnosti pramyslu. Andrew Carnegie
byl na prvnim misté seznamu a s Hillem travil jiz tf1 dny a tii noci.
Rozpoznal v ném totiz néco, co se mu zamlouvalo — mozna mladsi
obraz sebe sama —, a prisel okamzik, kdy chtél klast otazky on.
Vytahl z kapsy zlaté hodinky a polozil Napoleonu Hillovi otazku:
zajimalo by ho vytvorit z ndzort a zvyku podnikatelskych gigantt
své doby celistvou filozofii? Navic bez naroku na mzdu?

Napoleon Hill k odpovédi potreboval devétadvacet vterin.

,Dobra,” prohlasil Carnegie, kdyz vracel hodinky zpét do kapsy.
,Chtél jsem vam dat nanejvys minutu.“

Mozna pravé tahle udalost potvrdila Hillovo presvédceni, ze
,uspésni se rozhoduji rychle a méni sva rozhodnuti pomalu, zatimco
nedspésni se rozhoduji pomalu, zato sva rozhodnuti méni ¢asto®.

Napoleon Hill se nakonec stal poradcem prezidenta Franklina
Delano Roosevelta. Pozdéji si pripsal zasluhy za vyrok ,,Neni z ¢ceho
mit strach, jen ze strachu samého“ a také za autorstvi nékolika
slavnych ,hovort u krbu“, které Roosevelt pravidelné pronasel.
Hilluv zivot byl vétsi jizdou po horské draze, nez by kdo ¢ekal: né-
kolikrat zbankrotoval, prisel o praci, byl krivé obvinén z podvodu
a nakonec 1 uvéznén. Jeden z jeho dvou synu se narodil bez slucho-
vého Ustroji; prace Hilla odvadéla od rodiny tak casto, ze druhého
syna adoptoval jeden z pribuznych.

Jeho zivot byl takovou radou vitézstvi a porazek, ze kdyz mu
bylo padesat, zasl nad tim, ze ubéhlo celé desetileti, aniz by mu-
sel v osobnim zivoté celit néjaké katastrofé. Jenze Napoleon Hill,
ktery byl nékolikrat na dné, nikdy nevypadl z kola ven, ani jednou
neuhnul od svého Konkrétniho Hlavniho Cile. Nakonec naucil mi-
liony lidi, Ze 1ze pootocit kolem Stéstény a vytézit hodné i1 z netspeé-
cht. Jak jinak by to mohl védét, kdyby to nezazil na vlastni ktzi?

,Uspéch nezad4 vysvétleni. Neuspéch neptipousti z4dnd alibi,*
prohlasil pozdéji s autoritou, jiz prinasi pouze zkusenost.
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Napoleon Hill se narodil v roce 1883 ve srubu o jedné mistnos-
ti v horach oblasti, prihodné pojmenované Wise County (Moudry
okres) ve Virginii. Byl divokym ditétem, které si rado hralo s pisto-
li; svou kariéru spisovatele zah4jil uz ve trinacti letech, kdyz zacal
jako ,reportér z hor” psat pro mistni noviny. Nikdy ho neprestali
zajimat skutecni lidé, kteri prekonali rtizné prekazky. Prave diky
novinarské praci se naucil zpovidat lidi, z jejichz ispéchu se zrodi-
la moudrost knihy, kterou drzite v ruce.

Hillav pribéh je jednim z téch, které zdanlivé zacaly Spatné,
ale nakonec dopadly dobre. Matka mu zemrela v Gtlém détstvi,
ale vzdélana a razna zena, s niz se jeho otec posléze ozenil, ne-
meéla s chudobou sebemensi trpélivost, jak to Hill pozdéji vyjadril.
Hillova nevlastni matka se zacala starat o rodinny obchod a farmu,
poslala svého ctyricetiletého muze studovat, aby se mohl stat den-
tistou, a poskytla Napoleonovi oporu, kterda mu pomohla prekonat
prvni prekazky. Vstipila mu myslenku, ktera ho pozdéji proslavila:
,,Clovék muze dosdhnout vseho, co si dokaze predstavit.®

Na silu mysleni, ktera pohanéla titany vcéerejska, clovék dnes
jen zridkakdy narazi, pritom by byla v nasem svété momental-
niho uspokojeni a chamtivosti tolik vitana. Mezi kvality takové-
ho mysleni patri ,politicky nekorektni pristup délat vic, nez za
kolik jsme placeni, bezostysné pouzivani ,,vrozenych duchovnich
sil®, drzé uchopeni ,velkych myslenek®, o néz se opira princip ,,jas-
ného zaméru®, a vira v magnetickou pritazlivost mysli. Napoleon
Hill podporoval ,stav mysli, jemuz rikame vira“ a tvrdil, Ze nasi
mysl zbavuje negativnich vlivi, jako jsou pochybnosti a otédleni.
,Pochybujici mysl nedokaze nic vytvorit,” rika Hill a dodava, ze
,tolerance neni vasi povinnosti, jen vasim privilegiem“. Dokonce
1 ty nejuslechtilejsi myslenky jsou praktickymi kroky po ,kou-
zelném zebriku® k tspéchu. Hill napriklad rika, ze ,netolerance
zavira dvere prilezitosti na tisicero zdpadua a zhasina svétlo inte-
ligence®.
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Napoleon Hill nds nabad4a, abychom svobodné cerpali ze sily
Nekonecné Inteligence, a neboji se dodat, ze nejveétsi viidel maji také
nejvyvinutéjsi libido. Zaroven vsak ¢istou lasku povazuje za zdroj
sily; nékdy ji mile postaru zminuje jako ,lasku dvou hrdlicek®.

Napoleon Hill v pribéhu rady let vénoval své Gsili mnoha vécem:
nékolika ¢asopistim, sedmi svym kniham, nadaci, filmu a bezpoctu
prednasek v riznych zemich. Lidé jako Dale Carnegie, Norman
Vincent Peale a Oral Roberts se stali jeho oddanymi stoupenci
a nékdy s nim stali i za stejnym recnickym pultem. W. Clement
Stone, Earl Nightingale, Denis Waitley, Zig Ziglar, Tony Robbins
a dalsi mu vyjadrili svlyy obrovsky vdék jako nejvétsimu specialis-
tovi na uspéch, jaky kdy zil.

Pokud napisete heslo ,,Napoleon Hill“ do www.amazon.com, vy-
skoCi na vas témeér 18 000 odkazl. Pro¢? Protoze tohoto motivac-
niho gurua neustale nékdo cituje v knihach, které se zabyvaji tak
sirokou skalou nameétl, jako je stravovani, pétiboj, komunikace,
prosty nadbytek, John F. Kennedy, teenageri, online obchodovani,
filozofie feng-suej, vidcovstvi, turné s kapelou, zen a bezpocet dal-
sich. Podarilo se mu dosdhnout toho, ze jeho jméno je stejné slavné
jako ti, které kdysi zpovidal.

Napoleon Hill zacal s prazdnyma rukama, ale podarilo se mu
odhalit tajemstvi téch, kteri ztélesnovali ispéch. Sam nékolikrat
ziskal 1 ztratil jméni, bez zvrati nebyl ani jeho osobni Zivot — mél
nékolik manzelek. Nakonec zemrtel jako Uspésny muz v listopadu
1970 v 87 letech.

Na jeho nahrobku by mohl byt citovan ten druhy slavny Napoleon:

K certu s prileZitostmi. Ja vytvdrim prileZitosti.

Patricia G. Horanovd
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I
AUTOROVO PODEKOVANI

Z PUOVODNIHO VYDANI
]

Tato kniha je vysledkem analyzy zZivotniho dila vice nez stovky
téch, kteri dosdhli ve svych povolanich vyjimeénych tspéchn,
a vice nez 20 000 ,netspésnych” lidi.

Béhem néroéného vyzkumu a analyz se mi dostalo cen-
né pomoci, a to jak primé, tak neprimé, od téchto lidi: Henry
Ford, John Burroughs, Luther Burbank, Thomas A. Edison,
Harvey S. Firestone, John D. Rockefeller, Charles M. Schwab,
Woodrow Wilson, William Wrigley, A. D. Lasker, E. A. Filene,
John Wanamaker, Marshall Field, William Howard Taft, F. W.
Woolworth, George Eastman, Charles P. Stienmetz, Theodore
Roosevelt a Alexander Graham Bell.

Snad nejvice bych mél podékovat Henrymu Fordovi a Andrewu
Carnegiemu za to, jak obrovsky mi pri vytvareni této filozofie po-
mohli. Andrew Carnegie mi jako prvni navrhl, abych ji sepsal, a zi-
votni dilo Henryho Forda mi poskytlo nejen vétsinu materialu, ale
v mnoha ohledech mi poslouzilo jako diikaz, ze tato filozofie stoji na
rozumnych zakladech.

Napoleon Hill
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I
AUTOROVO UVODNI SLOVO

K PRVNIMU VYDANI
I

Fascinujici zivotni pribéh Napoleona Hilla

Narodil jsem se v horach amerického Jihu, obklopen chudobou
a nevzdélanosti, které byly v obou vétvich mé rodiny hluboce za-
korenény. Mi predkové byli uz po tri generace smireni s tim, ze
jsou chudi a nevzdélani. Urcité bych kracel v jejich slépéjich, kdyby
neprislo pozehnani v podobé mé nevlastni matky, ktera pochazela
ze vzdeélané rodiny. Chudoba a nevzdélanost ji nesmirné drazdily
a také to beze studu davala otevirené najevo.

Tato zena se rozhodla, Ze zasadi seminko ambice do dusi vsech
¢lend nasi rodiny, po¢inaje mym otcem, kterého v jeho ctyriceti
letech poslala na vysokou skolu! Dale se ji podarilo dobre spra-
vovat nejen to, cemu by se dalo rikat ,nase farma®, ale také nas
venkovsky obchudek, pricemz se zaroven starala o pét déti: tri
vlastni, mého bratra a mé. Jeji priklad se mi hluboce a trvale vryl
do pameéti.

To ona pred triceti lety do mé mladé duse zasela seminko my-
slenky, kterda mi méla zménit zivot. Prisla v podobé jednoduché
a nezapomenutelné poznamky. S ni se dostavilo 1 presvedceni, ze
navzdory vsem prekazkam se dokazu z chudoby a nevzdélanosti
vymanit. Toto seminko v mé mysli zakorenilo navzdy.

15



Byla to moje nevlastni matka, kdo mé naucil, jak velkou hodnotu
ma konkrétni, hlavni zivotni cil. Pozdéji se tento princip stal tak
samozrejmym zakladnim principem v dosazeni Uspéchu, Ze jsem
mu prisoudil druhé misto v seznamu sedmnacti principd, o nichz
hovoiim v této knize. Pracoval jsem na ni ¢tvrt stoleti, jeji stranky
jsou vysledkem analyzy celozivotniho dila lidi, kteri dosahli mimo-
radnych uspéchu, ale také lidi, kteri byli oznaceni za ,,netispésné“.

K tomu, pro¢ jsem své dilo nemohl dokonc¢it diive, existuje né-
kolik duvodd. Tim prvnim je Sire ukolu, ktery jsem si zadal: na
zakladé mnohaletého vyzkumu zjistit, co presné lidé o netdspéchu
a uspéchu védi.

Tim druhym davodem, ktery je ale neméné dulezity, je skutec-
nost, ze jsem filozofii ispéchu musel Uspésné vyzkouset nejprve
sam na sobé, nez jsem ji mohl nabidnout svétu.

Kdyz jsem zacal tridit material pro tuto filozofii, nemél jsem o ni
jesteé jasnou predstavu. Zpocatku jsem jen shanél informace o tom,
jak ostatni lidé zbohatli, abych pak sam mohl nasledovat jejich pii-
kladu.

Postupem casu jsem zjistil, ze mi vlastné jde mnohem vic o védo-
mosti nez o materialni bohatstvi, az se nakonec moje zizen po po-
znani stala tak velkou, zZe jsem prakticky ztratil z o¢i sv(ij pavodni
motiv: financ¢ni zisk.

Mél jsem to Stésti, Zze jsem se v zivoté setkal nejen se svou ne-
vlastni matkou, ale také s legendarnim Alexandrem Grahamem
Bellem a s Andrewem Carnegiem. Od nich jsem cerpal nejen vé-
domosti a silu pokracovat ve svém badani, ale rovnéz jsem od nich
ziskal velkou ¢ast dulezitych védeckych tdaju, které jsou soucasti
filozofie uspéchu.

Pozdéji jsem se setkal s mnoha dalsimi lidmi, kteri v zivoté do-
sahli mimoradnych uspécht; ti mé povzbuzovali, abych ve vytva-
reni této filozofie pokracoval, a zdroven mi poskytli své vlastni bo-
haté zkusenosti.
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Vsechny tyto detaily zminuji kviali jedné dutlezité véci: totiz ze
rozdil mezi ispéchem a neuspéchem je ¢asto (pokud ne vzdy) ur-
covan konkrétnimi okolnimi vlivy, které obvykle lze vystopovat
k jedné urcité osobé.

V mém pripadé touto osobou byla ma nevlastni matka. Nebyt
toho, ze do mé mysli zasela seminko ambice, nikdy bych nevytvoril
filozofii Gspéchu, ktera nyni poskytuje uzitecné sluzby miliontiim
lidi v kazdé civilizované zemi.

Zatimco Zakon tuspéchu byl stale v experimentalnim stadiu a ce-
kal na to, az ho pred jeho publikovanim nejprve podrobim praktic-
ké zkousce, osobné jsem je na prednaskach predal nejméné 100 000
lidi. O mnohych, kteti prvni impulz k ambicim dostali prave tehdy,
vim, Ze od té doby zbohatli, prestoze nékteri si pravou pri¢inu ani
neuvédomuji.

Zakon uspéchu byl preloZzen do nespocetnych jazyka a vyucuje
se po celém svété. Miliony lidi zahorely touhou zbavit se chudoby
a dosahnout lepsiho postaveni. Navic zijeme ve véku védeckych
objevil, které silné podporily sedmndct principu Zakona tspéchu,
takze se mu dostalo pevné zdkladny, coz by drive nebylo vibec
mozné. Dnes existuje jasnd poptavka po propracovaném progra-
mu, ktery by lidi privedl k tspéchu a ktery by jim dal vyssi nadéje
a ambice k jeho dosazeni.

Pri zpétném pohledu jsem prosel moha velkymi bitvami a téz-
kostmi, zakusil chudobu i1 netdspéch. To vSechno vsak nemohlo vy-
vazit radost a prosperitu, jez jsem pomohl ziskat ostatnim.

Docela nedavno jsem dostal dopis od byvalého prezidenta
Spojenych statd, v némz mi gratuluje, ze se své prace drzim
uz celé ctvrtstoleti, a zminuje, Ze dozajista musim byt velmi
hrdy, zZe jsem dospél na vrcholek hory iispéchu dostatecné brzy,
abych si mohl plody své driny jesté vychutnat. Pri ¢teni jeho
slov jsem si pomyslel, Ze nikdo nikdy nikam nedospéje, patra-li
po védomostech, jelikoz jakmile zdola vrcholek jednoho stitu,
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okamzité zjisti, Ze na obzoru jsou jesté vyssi hory, které je tre-
ba pokorit.

Ne, nikam jsem nedospél, ale nasel jsem stésti v hojnosti a fi-
nancni prosperiteé, které naplinuji mé potreby, a to jenom proto, ze
jsem se odevzdal do sluzeb ostatnim, kteri se uprimné snazi najit
sebe sama. Stoji za zminku, Ze skute¢né prosperovat jsem zacal az
ve chvili, kdy jsem zabyval vice sirenim filozofie Zdkona tspéchu,
aby pomohla ostatnim, nez jen vlastni akumulaci penéz.
Nectéte dal, dokud si neprostudujete nasledujici
radky
Nez budete c¢ist dal, vezméte si tuzku a papir. Nasledujici stranky
se nepokousejte Cist pred spanim.

Budte pripraveni. Jak viAm miliony vasich predchtdect potvrdi,
diky této knize vam hlavou problesknou dtlezité napady. Kdyz ji
cetli vynalezci, byli udiveni a ohromeni svou invenci; jini lidé obje-
vili svij feénicky talent, obchodni rozhodnuti se vydala odvaznymi
sméry, nahle zacaly byt mozné genidlni nové podniky.

Filozofie Zakona tspéchu je dusevnim magnetem pro genidlni
myslenky.

Skutecnou hodnotou této knihy neni to, co je napsano na jejich
strankach, ale to, jak na né budete reagovat. Hlavnim zamérem
této filozofie je podnitit predstavivost mozku tak, aby snadno vy-
tvarela nové uzitecné myslenky, at uz vas v zivoté potka cokoli.
Kazdy, kdo dokéaze prichazet s vlastnimi napady — jako to ostatné
délaji ¢tenari této knihy —, ziska velkou silu.

Béhem ¢teni si podtrhavejte a vyznacujte vse, diky ¢emu se vam
v hlavé zrodily nové myslenky. To vAm pomuze, aby se vam z hlavy
uz nikdy nevyparily. Pti jediném ¢teni této knihy se vam rozhodné
nepodari vstrebat veskerou latku predkladané filozofie. Prectéte
j1 mnohokrat a pri kazdém ¢teni si zatrhavejte radky, které vas
inspiruji k novym myslenkam.
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Tak odhalite jedno z velkych tajemstvi lidské mysli. Zkusenost
nam dokéazala, ze tento zdroj védomosti poznaji jenom ti, kteri ho
objevi sami. Pravé jsem vam naznacil povahu tajemstvi filozofie
Zakona uspéchu.

Mnohaleta tspésnost této knihy dokazuje, ze pouze zde popiso-
vané metody vedou k odhaleni tohoto tajemstvi. Z4dné jiné.

Sedmnact principu Zakona aspéchu
Pokud dokéazete ziskat, cokoli chcete, aniz byste porusili prava
ostatnich, mate silu... jedinou skutec¢nou silu. Nasledujici vyklad
vam nastini jednoduché principy, jejichz prostrednictvim takovou
silu ziskali vsichni lidé, kteri se stali ispésnymi — ba dokonce ve-
letspésnymi. Tyto principy jsou nejen neocenitelné v podnikani,
ale pomohou pri reseni jakychkoliv vasich ekonomickych problémt
bez ohledu na to, v jakém oboru pracujete.

Principd, s jejichz pomoci lze ziskat silu a pouzivat ji v souladu
s vyse zminénou definici, je sedmnéct:

. Mozkovy trust.

. Dtlezitost konkrétniho cile.
. Sebedtvéra.

. Zvyk sporit a Setrit.

. Iniciativa a vadcovstvi.

. Predstavivost.

. Nadseni.

. Sebeovladani.

© 0TS U A WM

. Zvyk délat vic, nez za kolik néas plati.

p—
(=

. Prijemna osobnost.

[y
Y

. Spravné mysleni.

-
[\

. Soustredéni.

[y
W

. Spoluprace.

ok
N

. Uzitek z nedspéchu.
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15. Tolerantnost.
16. Ziskavani lidi ke spolupraci pomoci ,,zlatého pravidla®“.
17. Péce o zdravi.

Zactnéme tedy s kompletni analyzou vSech sedmnéacti osvédce-
nych principti vedoucich k tspéchu.
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I
KAPITOLA 1

MOZKOVY TRUST
I

Mozkovy trust muzeme definovat jako ,,mysl spojenou ze dvou c¢i
vice mysli, které harmonicky spolupracuji a snazi se dosahnout
konkrétniho cile”.

Meéjte na pameéti definici ispéchu, vysledek pouziti sily, a vy-
znam terminu ,mozkovy trust® pochopite mnohem rychleji.
Okamzité vam bude jasné, ze skupina dvou ¢i vice hlav, které
harmonicky spolupracuji a jsou skvéle koordinovany, je neuvé-
ritelné silna.

Pomoci sily lidé dosahuji veskerého tspéchu. Pocatecni bod lze
popsat jako spalujici touhu dosdhnout néjakého specifického, kon-
krétniho cile.

Stejné jako zarodek dubu dirima v zaludu, rodi se ispéch nejprve
ve formé intenzivni touhy. Ze silné touhy roste motivacni sila, diky
niz ambiciézni lidé uchovavaji v srdci nadéji, vytvareji plany, roz-
vijeji odvahu a podnécuji svou mysl k vysoce intenzivni ¢innosti,
kdyz usiluji o néjaky konkrétni plan ¢i cil.

Musite touzit, ne si jen prat

Touha je prvopocatkem vseho, ¢eho lidstvo kdy dosahlo. V jejim
jadru lezi podnéty, diky nimz se sama touha méni ve zhavy plamen

21



konkrétnich ¢int. Tyto podnéty jsou dobre zndmé a uvedeme si je
pozdé&ji, az budeme hovorit o filozofii Zdkona uspéchu.

Uz bylo receno, a nikoli bez davodu, ze ¢lovék muze mit cokoli,
a to v rozumné mire, za predpokladu, Ze to doopravdy chce! Kazdy,
kdo dokaze vyvolat ve své mysli intenzivni stav touhy, je pfi jejim
nasledovani schopen dosdhnout nadprimérného tspéchu. Je treba
mit na pameéti, ze prat si néco neni totéz jako po tom touzit. Prani
je pouze pasivni formou touzeni. Jenom a pouze z intenzivni touhy
vyroste sila pohanéjici nas k ¢intim, sila, ktera nas bude pobizet
k vytvareni planu 1 k jejich realizaci. Vétsina lidi se za stadium
,prani“ bohuzel nikdy nedostane.

Sila motivace

Jedna ¢1 vice z nasledujicich osmi zakladnich motivacénich sil —
podnéti zminénych vyse — je prvopocatecnim bodem vsech tspé-
cht, ktery je zcela zdarma:

. Pud sebezachovy.

. Touha po pohlavnim kontaktu.

. Touha po finan¢nim zisku.

. Touha po posmrtném zivote.

. Touha po slavé, po moci.

. Touha po lasce (odlisna a oddélend od touhy po sexu).
. Touha po odplaté (typicka pro zastydlé mozky).

. Touha oddat se egoismu.

O 3 O O b N

Lidé, kteri jsou puzeni jednim nebo nékolika z téchto osmi moti-
v, dokazou vyvinout velké tsili. Sila predstavivosti se aktivizuje,
popohani-li ji presné urceny motiv. Nejlepsi obchodnici to objevili
uz davno — bez toho se nikdo nemuze v obchodovani stat mistrem.

Co to vlastné je uméni prodavat? Je to predstaveni napadu, planu
¢1 navrhu, ktery potencidlnimu kupujicimu poskytuje silny motiv
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ke koupi. Schopny obchodnik kupujiciho nikdy nezad4, aby koupil
jeho zbozi, aniz by mu nejprve nepredlozil naprosto jasny motiv,
proc by toto zbozi mél mit.

Zmalost zbozi ¢i nabizenych sluzeb sama o sobé k tispéSnému pro-
deji nestaci. Nabidku musi doprovazet zevrubny popis motivu, kte-
ry ma kupujiciho ke koupi primét. Nejucinnéjsim planem prodeje
je takovy, ktery apeluje na potencialniho kupujiciho prostrednic-
tvim co nejvétsiho poctu z osmi zakladnich motivacnich sil, které
jsme si uvedli vyse. Nejlepsim planem je takovy, ktery tyto motivy
premeéni ve spalujici touhu po nabizeném predmeétu.

Zminénych osm zakladnich motivll neslouzi pouze jako hlavni
vyzva pro ostatni, kdyz potrebujeme jejich spolupraci, ale rovnéz
jako pocatecni bod jednani pro vlastni mysl. Lidé s obycejnymi
schopnostmi se méni v supermany, kdyz se objevi néjaky vnéjsi
nebo vnitrni podnét, ktery zahraje na strunu jednoho nebo nékoli-
ka z osmi uvedenych motivu.

Postavte nékoho tvari v tvar smrti, do nahlého ohrozeni zivota,
a doty¢ny vyvine takovou fyzickou silu a projevi takovou vyna-
lézavost, jakou byste u néj za normalnich podminek nikdy nece-
kali.

Pokud lidi pohéni prirozend touha po pohlavnim styku, za¢nou
planovat, vytvaret si nejriznéjsi predstavy a uskutecni spousty
uzasnych véci, ackoli za norméalnich okolnosti by jim nic z toho ne-
prislo na mysl.

Touha po finanénim zisku rovnéz doda lidem s pramérnymi
schopnostmi velkou silu. Zaroven je priméje planovat, pouzivat
fantazii a jednat zcela mimoradnym zptisobem. Touha po slavé
a moci nad ostatnimi je hlavni motivacni silou v zZivotech vudcich
osobnosti v kterémkoli oboru.

Zivo¢isna touha po pomsté ¢asto dohdni lidi k tomu, Ze osnuji
ty nejkomplikovanéjsi a nejgenialnéjsi plany, aby se mohli po-
mstit.
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Laska k opacnému pohlavi (nékdy i ke stejnému pohlavi) slou-
zi jako dusevni popud, ktery clovéka dokaze privést k témeér
neuveéritelnym vysinam tspéchu.

Touha po posmrtném zivoté nas dokdze motivovat natolik silné,
ze nékteré jedince dohani nejen k extrémnimu konstruktivnimu
nebo destruktivnimu chovani, ale rovnéz v nich rozviji vidéi poten-
cial. Dukazy lze najit v zivotnim dile prakticky vsech zakladatela
nabozenstvi.

A konecné touha, aby vlastni ego bylo v centru spole¢nosti a déni,
priméje dokonce 1 slabochy, aby se vydali za vysokymai cili. Chcete-
li dosahnout velkého tspéchu, poskytnéte své mysli silny motiv!

Miliony lidi se probijeji zivotem pouze s motivy omezenymi na
ziskani zakladnich zivotnich potreb, jako je potrava, pristresi
a osaceni. Tu a tam nékdo vystoupi z rad této velké armady s poza-
davkem, Ze nechce jenom prezivat. Takovy clovék je motivovan sil-
nou touhou po rychlém dosazeni bohatstvi. Finanéni situace téchto
jedinct se zméni jakoby mavnutim kouzelného proutku a jejich
¢iny se zacnou promeénovat v penize.

Sila a uspéch jsou odlisna oznaceni stejné véci. Pouha poctivost
Uspéchy nepiinasi. Utulky pro bezdomovee jsou plné téch, kteri
mozna byli velmi poctivi. Nepodarilo se jim vsak nahromadit peni-
ze, protoze nevédéll, jak ziskat a pouzivat silu.

Mozkovy trust, o némz tato lekce hovori, je prostredkem, diky né-
muz clovék vyuziva veskerou osobni silu. Proto tato kapitola zmi-
nuje nejen vse, co podnécuje mysl, ale také zakladni motivy, které
¢lovéka inspiruji k ¢intim.

Dvé formy sily

Podivejme se na dvé formy sily. Prvni je dusevni sila, jiz ziskava-
me myslenim. Projevuje se v konkrétnich planech a je vysledkem
usporadanych védomosti. Schopnost icelné myslet, planovat a jed-
nat je pocatecnim bodem veskeré mentalni sily.
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