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Vénovano

mym détem Gabriele, Veronice, Lucii a Markovi,

budoucim vnukim a vauckdm,

prateliim, o nichz tato kniha je a kteti mne inspirovali k jejimu
napsdni: Tomdsovi, Hané, Evé, Markété, Lukdsovi, Petrovi, Petfe,
Robertovi, Honzovi, Michalovi...

a vsem lidem, kteti hledaji cesty k uskutecnéni svych snii.
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Co mne vedlo k napsani této knihy

Co mne vedlo k napsani
této knihy

Jiz vice nez tficet let se vénuji zvySovani vykonnosti lidi, tymt
a firem. Ackoli jsem vystudoval uéitelstvi, studentiim a jejich pro-
fesni orientaci jsem se dosud nevénoval.

Mladych lidi, kteti mne vyhledavaji s prosbou o radu, v$ak
ptibyvalo a pribyva. Tézko se orientuji v novych situacich, do
kterych se dostavaji zejména pfi ukoncovani studia a rozbihani
zaméstnaneckych kariér. Zjistuji, Ze pravidla, ktera fungovala ve
$kol4ch, najednou neplati. Ze se po nich nechce jen papousko-
vani naucenych definic ¢i teoretické rozbory smyslenych situaci.

Studenti a absolventi vétsinou chtéji poradit a konzultovat.
Na co se mé ptaji?

Jak si najit dobrou praci?

Jak najit svoje misto ve spole¢nosti?
Jak se prosadit?

Jak si vydélat?

Jak zacit podnikat?

Jak byt uspésny?

Stejné tak se na mne obraceji moje netefe a synovci. I mé dcery
se pfed ¢asem dostaly do obdobi, v némz se rozhodovaly o svych
kariérach. Vedli jsme spolu dlouhé rozhovory, vymeénovali si na-
zory. Obcas jsme se i nechapali. Vzajemné jsme se presvédcovali
o svych zku$enostech. Zjistili jsme, Ze nase zkuSenostni svéty jsou
odli$né. A odli$né jsou zejména tim, kde a jak se utvarely a utva-
feji. Mladi lidé jsou jisté otevieni novym myslenkam a hledaji in-
spiraci pro svij zivot nebo svij uspéch. Otazkou ale ztstava to,
jakou inspiraci kazdy z nas hleddame.

Cteme knihy Jacka Welche, Roberta Kiyosakiho nebo se zaji-

mame o vSechno, co se tyka Steva Jobse, Marka Zuckerberga nebo
Billa Gatese? Inspirujeme se v ¢asopisech Forbes nebo FirstClass?



Jak ziskat vysnénou praci

Cteme o superuspésnych lidech, s nimiz se nemame moZnost po-
tkat, a inspiraci hledame ve svété, ktery je pro vétsinu z mladych
naprosto nedostizny, nepoznany a nepochopitelny?

Mozna je lepsi uvédomit si, ze i v pfemife médii nabizenych
chem nemusi byt zafazeni mezi sto nejbohatsich, ale také fakt, ze
jsme Stastni. Ze Zijeme takovy Zivot, jaky Zit chceme. Zajimejme
se proto o fungovani téchto blizkych lidi. Snazme se s nimi sezna-
mit. Povidejme si s nimi. Zjistujme, co je napliuje a co trapi. Jaké
problémy tito lidé fesi a hlavné jak svoje problémy fesi, jak pre-
mysleji. I to nds mize inspirovat. Snad proto, ze jejich ptibéhim
dokazeme sndze porozumét.

Mé dcery maji vyhodu, Ze se mohly se zminénymi uspésny-
mi lidmi potkavat uz od raného détstvi. Mnohym rediteliim nebo
majitelim firem fikaly strejdo a rad jsem je nechaval poslouchat
své debaty s témito lidmi o zivoté, podnikani, obchodé.

NEBOJTE SE
ZMENIT
SVOJE,
MYSLENL,

SVUJ POHLED

NA SVET



Co mne vedlo k napsani této knihy

A mohly také ¢ast svych studii stravit v USA, Velké Britanii
nebo Jizni Koreji.

Vzdy, kdyz nékam odjizdély, dohodli jsme se, Ze vedle studia
se budou zajimat pravé o lidi. Jak se k sob¢ lidé chovaji, ¢im se
lisi uspésny clovék od méné uspésného, jakou roli hraje osobnost
¢lovéka a jakou jeho socidlni ptivod nebo postaveni. Co je ¢ini
$tastnymi.

Neodjizdély do zahrani¢i jen studovat.

Odjizdély poznavat spolecnost.

Porovnavaly pristupy pedagogti, zamyslely se nad tim, co jim
$kola dava, a co naopak postradaji.

A prestoze ziskaly zkusenosti z riiznych $kol a vzdélavacich
systémil, zjistili jsme, Ze Skoly neudi ¢tyfi dilezité dovednosti:

e komunikaci vitézu;

o sebekdzen vitézl;

e  proaktivitu vitézu;

® viru, Zze muzes vitézit.

Kdyz dcera Gabriela koncila bakalarskd studia, odménil jsem ji.
Nedostala zadnou hodnotnou véc. Mohla si pozvat svych deset
pratel na naro¢ny tréninkovy intenzivni tfidenni kurz na téma
»Co té ve §kole nenaudi®.

Ona i jeji kamaradi méli hovorit o svych snech a planech.
O tom, co uz pro splnéni svych snii udélali. A museli o tom mlu-
vit pred sebou, ale i pfed naprosto cizimi lidmi, se kterymi se méli
teprve sezndmit.

Treba tak, Ze je oslovi na ulici, v obchodé nebo zazvoni pri-
mo u nich doma. Museli je zaujmout, prodat jim svtij sen, stat se
pro né zajimavymi.

I pres velmi nepfijemné pocity po zadani ikolu nakonec pre-
vladla obrovska euforie.

Zvlasté, kdyz si Lucie pfinesla od jednéch manzeld snubni
prstynek, ktery ji darovali. Pry at si na né vzpomene a at si splni
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Jak ziskat vysnénou praci

svoje sny. Oni jej pry uz nebudou potfebovat, protoze za tyden
slavi zlatou svatbu a ten prstynek jim pomohl prozit jejich sen
o Stastném manzelstvi.

Asi je musela skute¢né zaujmout.

Mladé lidi na kurzu nové poznatky a praktické zkusenosti
silné namotivovaly.

Bylo to pro né ,,nakopnuti®, které jim umoznilo zacit si fidit
svoji kariéru.

Posilili svoje sebevédomi a odhalili v sobé sva odhodlani ne-
nechat se odradit nebo odmitnout.

Najednou méli jasnéjsi predstavu o tom, kam chtéji sméfovat
a jak toho dosahnou.

Zménili svij pristup a mysleni.

Naucili se vyhledavat prilezitosti. A postupné si pak domlu-
vili zajimavé praxe. Néktefi se jesté vydali studovat do zahranici.
Ctyii z deviti absolventd podnikali jesté pred dokonéenim VS,
dalsi uspéli na zajimavych postech ve firmach u nds i v zahranici.

Vsichni nasli uplatnéni, védi, co chtéji, a jdou si za tim.
Vsichni aktivné ovliviuji svoje kariéry vysnénym smérem. Pra-
videlné se potkdvame a mne to déla Stastnym.

A protoze chci, aby se mé zkusenosti a rady mohly dostat

ke vSem, a nejenom mladym lidem, rozhodl jsem se napsat tuto
knihu.

10



ProcC Cist tuto knihu

Dozvite se, ze kazdy z nas ovliviiuje svou vlastni kariéru, Zi-
votni uspéch, spokojenost a $tastné okamziky ve svém zivoté
nejvic.

Uvadim zde zkuSenosti, které jsem ziskal ve vice nez 300
firmach od nékolika tisicti lidi, ktefi mi sdélili ¢ast svych Zivot-
nich ptibéhii. Od zaméstnanct, podnikatelt i Zivnostnikd. Od
uspésnych i méné uspésnych lidi. Od lidi s odlisnymi vlastnost-
mi, odli$nymi schopnostmi, sebevédomim i charismatem. Vsem
jim timto dékuji za to, Ze mne byli ochotni obohatit svymi zkuse-
nostmi, svymi postoji a svymi vyjadrenimi. Bez jejich postiehd,
zklamani i Gspécht by tato kniha nikdy nevznikla.

O tématu nabort, vyhledavani a ptijimani novych zamést-
nancu jsem diskutoval i se stovkami manazer, feditelt, persona-
listt a majiteld firem. Po dikladné analyze vam predkladam tento
navod, ktery vsak neberte jako vycerpavajici védecké pojedndni.
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Jak ziskat vysnénou praci

Upozornim vas na ty nejdilezitéjsi body, které byste si méli
osvojit. Béhem Ccetby si také budete mit moznost protrénovat
dil¢i dovednosti. Prectete si i o nejéastéjsich chybach, které déla-
me, kdyz se snazime najit uplatnéni. Objevime zakladni princi-
Py, pravidla, ktera je dobré se naucit.

Pfijméme je a nebojujme s nimi! Stejné bychom bojovali
s vétrnymi mlyny! Bylo by to zbyte¢né.

Chci vam pomoci najit potiebnou miru sebevédomi. Uka-
Zeme si, jak o sobé mluvit. Jak o sobé premyslet.

Doctete se, jak nas potfebuji vidét nasi mozni chlebodarci.

Naucime se pfekonavat piekazky ukryté v nasich mozcich!
Ukézeme si cviceni, ktera pomahaji vyporadat se s omezenimi,
kterd mame ve své hlavé. S dogmaty, se kterymi bojujeme.

Pocitejme s tim, Ze nejvétsim nepritelem na vybérovych Fi-
zenich jsme si my sami. Dobrou praci samozfejmé muzeme ziskat,
i kdyz neprijmeme veskeré principy a pravidla, o kterych tato kni-
ha je. Hledate-li ale vysnénou praci, mize vas ma kniha inspirovat.

Zac¢neme nékolika pribéhy. Uit se na cizich chybach nas to-
tiz vyjde prece jen levnéji.

Pribeh Tomadse

Tomds vystudoval ekonomii v Kosicich. V rdmci grantu MSMT
Double Degree studoval 3. rocnik vysoké skoly v Anglii v Huders-
fieldu. Tehdy se rozhodl, Ze by se chtél jednou Zivit obchodovd-
nim na burze. Zvldsté jej pritahoval FOREX.

Precetl si o tomto obchodovadni néjaké knizky, absolvoval riz-
né kurzy, které nabizeji verejnosti obchodnici s cennymi papiry
v Anglii, na Slovensku, v Cechdch.

Pootyviral si demoucty a ucil se obchodovat. UZ béhem studia
si diky takto ziskanym zkusenostem a nadsenému poviddni mezi
kamarddy ziskal prvni klienty. Ti mu svérili své penize a on jim
je spravoval. Zodpovédné, ale jako amatér.

12



Koncem svych poslednich prdzdnin nasel na internetu inzerdt,
ktery jej zaujal. Spise nadchl! Jedna ze tfi nejvétsich svétovych
zajistoven Swiss Re hledala vhodného kandiddta na pozici risk
manaZera. Zajistovna je néco jako pojistovna pojistoven. V Ces-
ké republice je pro ziskdni licence na provozovdni zajistovny
mimo jiné nutny pomérné vysoky kapitdl v minimdlni vysi jedné
miliardy korun.

Pradvé hledali ¢lovéka, ktery bude obchodovat na kapitdlovych
trzich. Mél by pracovat na tom, aby maximdlné zhodnocoval pe-
nize, které tato instituce od pojistoven dostdvd.

Tomds se velmi poctivé pripravoval na vybérové rizeni. Mél
na kterém se ucil obchodovat, jej prdvé zvala na skoleni Money
expo do Prahy.

Nejdrive nad tim mavl rukou, ale kdyZ zjistil, Ze na skoleni
bude predndset mj. obchodnik Andrea Unger, rozhodl se velmi
rychle. Andrea Unger je totiz studentem slavného Larryho Willi-
amse, obchodnika, ktery za jeden rok dokdzal ,,udeélat“ z 10 000
dolarG az 1 100 000 dolart. Dnes Andrea ro¢né produkuje 600%
zhodnoceni svého pocdtecniho vkladu.

Jednou cdsti Money expo byl i celodenni semindr, ktery ved|
pradvé Andrea. Stdl 400 eur. Soucasné to byla jedinecnd moZnost
setkat se s clovekem, ktery je jasnym prikladem toho, Ze ob-
chodovdni miiZe i porddné vyndset. Osobni setkdni se studentem
slavného Larryho! MoZnost se ho zeptat na cokoli, ziskat na néj
kontakt, pobavit se s nim mezi ctyfma oCima. To byla vyzva!
Celkové vydaje sice dosahly vice neZ 500 eur, ale byla to skveld
prileZitost investovat do svého Zivota, svého konicku, a navic se
dozvédét spoustu véci, diky nimZ moznd lépe uspéje u vybéro-
vého fizeni.

Ze semindre se vratil nadsSeny. UZ presné véedél, co chce!

V rdmci vybérového fizeni v zajistovné se setkal se svym poten-
cidlnim nadrizenym. Mohli bychom Fici, Ze ,,si padli do noty*. Ani
si jako u konkurzu nepripadal. Spise to byla vzdjemnd konzultace.

Tomds uspél a byl pozvadn, aby se ztcastnil druhého zdvérecného
kola, v némz si provéri jeho znalost v prdci s Excelem. PrestoZe

13
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mél i tuto dovednost zvlddnutou velmi dobre, alespor dle zndmky
z prislusné zkousky na vysoké skole, sdm o tom presvédceny nebyl.

O misto ale skutecné stdl, a proto si nasel odborniky, kteri
uméli s Excelem pracovat lépe neZ on. Absolvoval komercni rych-
lokurz. Investoval dalSich 150 eur a prakticky vycerpal své fi-
nancni rezervy. Védél, Ze pozice risk manaZera mu vedle dalSich
benefitl prinese penize brzy zpét. Zrusil pldnovany vylet po po-
horich vychodni Evropy. Celé dny se zdokonaloval v Excelu, pro-
toZe védél, Ze za deset dni ho cekd nejdlilezitéjsi den jeho dosa-
vadni kariéry. Den, ktery mu mohl pribliZit jeho sen.

Prisel na druhé kolo vybérového rizeni.

Tésil se, Ze se zase potkd s tim spravnym chldpkem, s nimZ si
tak rozumél. JenZe ouha! Byli tam jini lidé. Byli odméreni. Za-
dali strucné ukoly. Nic nevysvétlovali. Pouze si zaznamendvali
postupy, jak resi jednotlivd zaddni. , Takhle to nechci. Chci to
jinak, udélejte to pres pocitacovou zkratku, zndte ji?“ zeptala
se zkousejici. Tomds naprosto uprimné rekl, Ze ne.

Pdr udert do kldvesnice pocitace... Za tyden se dozvédél, Ze na
jeho vysnéné misto nebyl prijat on ani nikdo jiny.

Za dva dny se objevila tato pozice znovu mezi misty, které fir-
ma bude obsazovat. Absolvent Tomas si rekl: ,,Neda se nic délat.
Mél jsem smilu.“ Znovu se neprihldsil. Vyhodnotil si to tak, Ze
jej nechtéji.

Bez prdce dlouho nezistal.

Prijal nabidku od nadndrodni korporace IBM, kam jen poslal
Zivotopis a absolvoval rychly, spise formdlni rozhovor. ProtozZe
cast studia absolvoval v Anglii a mél za sebou i studium na stred-
ni ekonomické Skole (coZ byla zdruka toho, Ze zvlddd zdklady
Ucetnictvi), nabidli mu, Ze u nich miZe pracovat. Bude se spe-
cializovat na tvorbu reportingu pro materskou spolecnost. Bude
délat néco, co uZ nejméné tri roky délat nechtél.

Tomds nabidku prijal a ja mdm pocit, Ze pro sebe neudélal to
nejlepsi. Vzdal se svého snu a nebojoval o néj. Neprokdzal od-
hodldni. Neprokdzal vytrvalost. Vymeénil svij sen za jistotu tep-
lého mista. Vymenil, co chtél, za to, co nechtél.

15
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Pribeh Hanky

Hana podobné jako Tomds absolvovala nejdrive stredni ekono-
mickou Skolu a poté pétileté magisterské studium na ekonomic-
ké fakulté se specializaci dané a ucetnictvi. Délat ucetnictvi ji
nesmirné pritahovalo.

Je precizni a stejné tak pristupovala k celému studiu. Na roz-
dil od Tomdse se vZdy pripravovala velmi poctivé na vsechny
zkousky a ziskdvala je v predepsanych terminech.

UZ béhem stredni skoly ziskala diky svému otci brigadu u jeho
kamardda. Béhem celého vysokoskolského studia dochdzela kaz-
dy tyden pravidelné vypomdhat s ucetnictvim do strojirenskeé fir-
my. Té se pomérné darilo, expandovala na ruské trhy. Prdce bylo
dost a Hana se po pocdtecnim prisluhovadni typu ,zlaticko, udélej
mi kaficko* dostdvala k zajimavéjsi prdci.

Ackoli méla prislib budouciho zaméstndni, zaméstnavatel se
nakonec rozhodl jinak. V disledku ndstupu krize a problému
s odbérem jeho vyrobki v Rusku rozhodl, Ze misto prijimdni no-
vych pracovnikd bude propoustét. O zaméstndni Hany tak najed-
nou nepadlo ani slovo. Vlastné ano. ,,Musite pochopit...“, ,Jste
jesté mladd...“ , ,,ZaloZite si rodinu...” — a podobné reci.

Hane se zhroutil svet.
Rychle si zacala shdanét néco nového.

Bohuzel v dobé, kdy ,,shodou okolnosti" vyprodukovaly vSechny
vysoké i stredni skoly nové absolventy. A Ze jich bylo!

Psala Zivotopisy systémem Ctrl+C a Ctrl+V. Jen zridkakdy ji
pozvali na osobni rozhovor. Pokud ano, byl vysledek vZdy stejny.

Dékujeme, nemdme zdjem. Ddvame prednost jinému uchazeci.

Hana nebyla zvykld bojovat. Neuméla se prosazovat mezi
ostatnimi. Neuméla vitézit.

Introvertim nds svét prilis nepreje. Poctivosti, klidem a pre-
ciznosti nezaujala tak jako bystré, oteviené, rozesmadté a upovi-
dané extrovertni konkurentky.

Kdyz uz tato situace trvala témér pal roku, setkali jsme se a jd
ji vysvétlil zakladni principy, které jsou obsazeny v této knize.
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Po tvdrich ji opakované stékaly slzy. Hdjila se, Ze to prece neni
nic Spatného byt skromnad...

Souhlasim. Je to velmi cennd vlastnost. Jen se s ni Spatné vy-
hravaji vybérova fizeni. Protrénovali jsme si cdsti moZného vy-
bérového pohovoru.

Upravili jsme Zivotopis. Prestylizovali motivacni dopis.

Po c¢trndcti dnech mi rozradostnéna Hanka volala, Ze ziskala
prdci v ucetni firmé.

Za 12 000 korun hrubého mésicné zdstup za materskou! Na-
vic denné strdvi minimdlné tfi hodiny cestovdnim. Po osmndcti
letech poctivého studia, kdy patrila vzdy k tém lepsim Zdkim
a studentum, ziskala misto za polovinu prdmérné mzdy!

| v tomto pripadé si myslim, Ze Hana neudélala to nejlepsi, co
udélat mohla!

Prijala prvni prdci, kterd se ji naskytla. Uspésny pohovor ji mél
jen poslouZit ke zvyseni sebevédomi. K tomu, aby pochopila, Ze
muiZe ziskat vysnénou prdci. Aby védéla, Ze se i ona umi prodat.

Pribeh Evy
Eva zvlddla pomeérné dobre vysokoskolskd studia chemie na pri-
rodovédeckeé fakulte.

Odmalicka byla v rodiné povazovdna za nejchytrejsi a nejbys-
trejsi ze vsech déti.

Kdyz ji bylo osm let, zemrela ji pfi autonehodé maminka
i s mladsim brdskou. Eva pres tuto tragédii zvlddla celkem v po-
hodé s primérnymi vysledky studium na gymndziu.

Byla vsestranné nadand. Spoustu Casu travila tim, Ze se starala
o domdcnost. Do skoly se nikdy nijak moc ucit nemusela.

Mezi ostatnimi spoluZdky ale byla vZdy ,,jind“. KdyzZ oni resili
zdbavu, moderni komunikacni techniku, pripadné médni tren-
dy, ona spéchala domd, kde na ni ¢ekala o Sest let mladsi sestra
a povinnosti s tim spojené.

Bydleli na malinké vesnicce v Jesenikdch. Vsude daleko. Otec
pracoval v lese. Od rdna do vecera, v zimé, v lété, v kazdém po-
Casi. KdyZ zbyl néjaky cas, prdce kolem domu bylo vZdycky dost.



Nebyla prilis zvykla vystupovat na verejnosti.

Nepotkdvala se s osobnostmi ze svéta byznysu.

Nejvétsi autoritou pro ni byli jeji ucitelé.

Bylo ji vcelku jedno, jaky obor vystuduje. Bavilo ji vSechno
stejné. Pri specidlnim psychologickém vysetreni ji odbornici do-
porucili, aby se Zivila tim, Ze bude mluvit. Md pro to pry pred-
poklady. Vyborné analyzuje a umi se velmi presné i diplomaticky
vyjadrovat.

Nerozuméla tomuto sdéleni.

Neorientovala se sama v sobé.

Nevérila si.

Pro chemii se rozhodla i proto, Ze tam brali skoro kazdého.
Védéla, Ze v kraji pro ni moc pracovnich prileZitosti nebude.

Béhem vysokoskolského studia kromé zdkladni praxe nesehna-
la Zadnou brigddu, kde by si mohla ovérit, jak moc ji chemie sku-
tecné ldkd a co ta prdce obndsi.

Neméla navdzané Zadné vztahy s lidmi pracujicimi v téchto
firmdch.

Po ukonceni studia se rozhodla reagovat na inzerdty, ve kte-
rych byla poZadovdna chemie.

Odpovidala na nabidky z celé republiky. Sice si moc nedokdzala
predstavit, jak by doma vse fungovalo bez ni. Byla vSak odhodla-
nd udélat zménu a odstéhovat se za praci.

Odezvy vsak byly takové, jaké vlastné ocekdvala: ,,Nemdme
zdjem. Nemdte praxi! “

Védéla, Ze musi udélat zménu.

Nutily ji k tomu finance.

Hldsila se prakticky na cokoli.

Sehnala misto brigddnice v supermarketu. To bylo ale nestalé.

Anglicky porddné neuméla. Jen to, co po ni vyZadovali jesté
ucitelé na gymplu. Proto odjela na brigdadu do Anglie sbirat ja-
hody, aby zlepsila svoji angli¢tinu. JenZe se pohybovala mezi sa-
mymi Cechy, Slovdky a Poldky.

Byl konec léta, prdce Zddnd.
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Jak ziskat vysnénou praci

Rozhodla se tedy nastoupit na dalsi vysokoskolské studium do
Brna. Studovat uZ sice nechtéla, ale z néceho Zit prfece musi.
Ziska tim pual roku navic, neZ ji vyhodi. Stat je v tomto sméru
nastésti docela stédry a sirotci dichod jsou také penize. Status
studenta je lepsi Feseni, neZ se zaevidovat na Uradu prdce.

I naddle odpovidala na inzerdty. Pfipadnd pozvdnka na osob-
ni pohovor u ni vSak zacala zptsobovat spise odpor a beznadé;j.

Neverila uz, Ze to miZe nékde dobre dopadnout.

Idedlné chtéla nastoupit do firmy vyrabéjici léciva.
Opakované neuspivala.

Pry se ji ozvou.

Cekala ddl.

Na pohovory se netésila. Podle toho se i oblékala a upravovala.

Opakované zjistovala a utvrzovala se v presvédceni, Ze lidi ko-
lem ni maji pravdu: Prdce neni!

Vsechna mista jsou predem obsazend!
Bez primluvy prdci neseZenes!

Potkali jsme se a povidali si, co vsechno je treba délat jinak.

JE PRECE,
NORMALNI
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Proc cist tuto knihu

Jeji nejcastéjsi odpovéd’ znéla: To po mné nechtéj!
Nebudu se proddvat! Obchod se mi protivi!

Na otdzku, v ¢em si mysli, Ze je dobrd, a ceho si nha sobé vazi,
nedokdzala odpovédét. Méla velky problém se sebed(veérou.

Osobné ji obdivuji. Jak dokdzala pomoci tdtovi spravovat ce-
lou domdcnost. Byt sestrou i maminkou své mladsi sestre. A spo-
lehlivou kamarddkou.

Problém byl v tom, Ze o téchto vécech neuméla mluvit.
Povazovala to za normdlni.

Je prece normdlni délat to, co se od tebe oCekdvad.
Plnit prdni jinych.

Nemit Zddné prasvihy.

Kolik z nds by dokdzalo to, co dokdzala ona?

Vysvétlil jsem ji, Ze nejdrive je treba si vybrat obor nebo fir-
mu, kde by chtéla pracovat, pékné se obléknout a tésit se na
rozhovor s personalistkou, manaZerkou, pripadné majitelem
spolecnosti.

Nebadt se.
Mluvit o sobé.
O své motivaci a o svém Zivoteé.

A klidné otevrené rici, Ze hledd i neplacenou brigddu, kterd ji
umozZni ziskat praxi.

Hned pri ndsledném pohovoru se to povedlo! Zaujala!

Po dvou mésicich prdce zdarma ji za jeji brigddu zacali platit.
Po dalsich ctyrech mésicich ziskala stdlé pracovni misto.

V oboru, ktery ji bavi!

Neprekvapilo mne to. Clovék, ktery se jiz v détstvi naucil nést
odpoveédnost nejen za sebe, ale i za své blizké, nemuZe mit pro-
blém prosadit se mezi stejné starymi vrstevniky, kteri se toto te-
prve uci. Skoda jen, Ze néjak zapomnéla na to, Ze ji nejvice ldkd
farmacie. Ale tfeba se ke svému snu jesté nékdy vrati. Nedaleko
od jejiho bydlisté mad stavét svétovd farmaceutickd firma novy
zdvod. Tak uvidime.

21



Jak ziskat vysnénou praci

| Have a Dream

iha va A i pou j ¢ jediné véci: zi
Tato kniha vam mé pomoci pouze k jedné jediné véci: ziskat
vysnénou praci.

Chcete byt chudym, nebo bohatym zaméstnancem?

Tato otdzka je samozfejmé trochu kontroverzni, protoze vét-
$§ina fekne: ,,Proc¢ se pta? To je prece jasné. Do prace chodim pro-
to, abych si vydélal penize. A radéji chci byt bohatym.*

Ale chceme chodit do prace jenom proto, abychom vydélali

penize, anebo aby nas nase prace obohacovala i jinak? Aby nas
bavila?

Mozna vam na prvni pohled ptipadne, Ze se vlastné jedna
o stejnou véc, ale pokazdé je to zcela néco jiného.

Mozna je lepsi zeptat se jinak: ,,Chceme pracovat, anebo
chceme mit vysnénou praci?“

Vime vlastné, co presné chceme?

Jak chceme pracovat?

Jakou préci chceme?

Za co chceme dostavat penize?

S jakymi lidmi chceme pracovat?

Jakym prfinosem pro firmu nebo zakaznika chceme byt?

Pokud chceme mit vysnénou praci, je tieba si ji nejdfive
vysnit a véfit v to. Mit sviij sen. O tom, jak je sen dilezity, zpiva
skupina ABBA v poselstvi z roku 1979 I Have a Dream.

Témito slovy zacind i jeden z nejvyznamnéjsich projevi 20.
stoleti. Jsou to slova Martina Luthera Kinga z roku 1963. A pro
nas je dilezité, ze nejvétsi pozornost z jeho $estnactiminutového
projevu o zivoté rovnopravnych obcant ve sjednoceném staté vy-
volala ta ¢ast, kdy improvizuje. Kdy mluvi ze srdce, spatra.
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| Have a Dream

I my se potifebujeme naucit mluvit o tom, co citime. Co
vnitiné chceme.

Potfebujeme se naucit mluvit o sobé. Prestat se stydét za
vSechny svoje nedostatky a netspéchy.

Potfebujeme se naucit mluvit o svych tuzbach, o nasich za-
jmech.

Mluvit o tom, nad ¢im premyslime.
O tom, ¢im se zabyvame.
O tom, co nas 1aka, co nas pritahuje.
Nejdrive se proto podivejme na dulezité otazky, na které je
treba si odpovédét. Ty otazky jsou dve.
e Co presné chci délat?
e Kde chci pracovat?
Prvni otdzka je moznd trosicku zbytecnd, protoZe asi feknete:

»No co chci délat? Chci prece délat to, co jsem vystudoval. To,
co umim.

CHCES

PRACOVAT _
ANEBO CHCES,
MIT VYSNENOU
PRACI ?
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Jak ziskat vysnénou praci

Telefonat od Jany

Pred chvili mne z psani knihy vyrusil telefon. Volala mi néjakad
pani Jana, Ze by u mne chtéla pracovat. Na otdzku, co tim mysli,
co by presné chtela délat, mi odpovédéla: ,,Podivejte se, skolim
uzZ 25 let, byla jsem ted néjakou dobu v Africe a chci zase skolit.
Myslite si, Ze byste pro mne mél néjakou prdci?”

,» 10 mne zajimd,“ rikam. ,,A pro¢ chcete skolit a proc jste
zavolala zrovna mné? A co vsechno a koho jste skolila? A proc¢
bych mél zrovna s vami spolupracovat?“ Zasypal jsem ji zkrdtka
spoustou otdzek.

»Jestli chcete, poslu vdm Zivotopis, kde mdte vsechno napsa-
né. Prece se vam tady nebudu proddvat po telefonu.“ , Aha,
jasné, tomu rozumim,“ rychle jsem ji podékoval, zavésil a ddl
pokracoval v psani. Prakticky jsem se nic nedozvédeél. Ta pani
se mnou ani nechtéla komunikovat. Nebyla pripravend bavit se
o svém snu. Ale byl to vibec jeji sen? Nebo chtéla délat jenom
to, co délala doposud, co kdysi vystudovala? Nevim. Ale mne ne-
zaujala. A jd ji asi také ne.

Nechtéla se mnou sdilet svij sen. Nabizela mi jen svoji pracov-
ni silu, svoji kvalifikaci a svoje zkusenosti. Orientovala se jen na
minulost. Mne ale zajimd budoucnost. V minulosti se jiZ nepo-
tkdme, ale v budoucnu jsme spolu mohli spolupracovat.

Nechejme ale Janu jejimu osudu a feknéme si, co vlastné
znamena délat to, co jsme vystudovali. Co to ve skutec¢nosti je?

Na jakou ¢innost se hlasi lidé, ktefi vystudovali nas obor?
Kde nachézeji uplatnéni? Co vSechno délaji? Jak moc uplatiuji,
co vystudovali?

Mozna vas zaujme sdéleni, ze v Ceské republice v roce 2012
pracovalo jen necelych 40 % lidi v oboru, ktery vystudovali. Jiz do
¢tyt let po ukonceni studia se kazdy paty absolvent uplatnil v ji-
ném oboru, nez vystudoval. V roce 2006 to byl jen kazdy sedmy.
A to i presto, Ze po prvnim roce od ukonceni studia je u nas jen
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| Have a Dream

do ¢tyt procent vysokoskolaki, ktefi by neméli praci, a nezamést-
nanost se dlouhodobé drzi mezi $esti az osmi procenty. Proto ta
otazka: ,,Co presné chci délat?“

Abychom si na tuto otazku dokazali odpovédét, je potieba si
polozit, jesté dalsi otazky:
e ComéBAVI?
e V ¢em jsem byl dosud USPESNY?
e Comé MOTIVUJE?
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Jak ziskat vysnénou praci

Co mé bavi

Jak travite nejradéji svij volny cas? Jaké knihy Ctete? Jaké filmy
sledujete? O ¢em diskutujete s vrstevniky nebo prateli? Do jakych
rozhovort se zapojujete pri debatach se star$imi lidmi? V kterych
poznamkach a replikach si ziskavate pozornost ostatnich?

Vysvétleme si nyni podrobnéji, pro¢ jsou tyto otazky dule-
Zité.

Napriklad si pfizname, ze nejvice volného ¢asu travime u te-
levize. Fajn, to neni problém. Mame prece pravo travit sviij cas
iu televize.

Dilezité ale je, na co se v té televizi divame.
Jaké porady sledujeme?
Je to sport, ekonomika, zpravodajstvi?

Nebo spise upfednostnujeme filmy, cestopisy, dokumenty,
hudebni kanaly? Co si vybirame?

Pro¢ pravé poukazuji na sledovani televize? Protoze nejvice
¢asu vénujeme tomu, co nas prirozené bavi. No a asto si neu-
védomujeme, zZe pravé timto smérem bychom se ve své profesi
méli vydat.

Podobné se miizeme zaméf¥it na to, kdy pfepiname kanaly pri
poslouchdni radia. Treba kdyz jedeme v auté. Kdyz za¢nou mlu-
vit, nebo kdyz naopak za¢nou hrat? Nebo kdyz za¢ne reklama?
Nebo kdyz je fe¢ o problematice hladomoru, ¢i kdyz mluvi o tom,
kdo s kym chodi a komu kdo zahyba? Nebo si naopak zesilime
radio, kdyz povidaji o vrazdach a autonehodach? Mozna nas zaji-
ma, kdyz sly$ime, Ze nékde védci objevili dalsi 1ék proti rakoviné.

Schvalné si ted hned vzpomente na tfi zpravy, které vas
dnes nebo vcera zaujaly. Které to byly?
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Co mé bavi

DO JAKYCH ROZHOVORU
SE ZAPOJUJES PRT
DEBATACH SE STARSIMI
LIDMI?

o BroLerst o
NEZ TED... Do DOMovA
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Jak ziskat vysnénou praci

Marketer

Jednou jsem byl pritomen zajimavému vybérovému rizeni.
Velka banka hledala clovéka na marketing. Desitky uchazeca.
Vsechno Sikovni lidé. Jeden clen komise se kaZzdého potencialni-
ho marketéra zeptal: ,,Vybavite si tuto reklamu? Na détské Zid-
licce sedi u stolu umazané dité a blondynka poddva bilou kosili
brunetce a Fikd, Ze to snad nikdy nevypere. Reknéte mi prosim,
jak ta reklama pokracuje ddl a na jaké zboZi a jakého vyrobce
je zamérena. “

Takovych otdzek mél pripraveno asi dvacet. Penzijni pojisté-
ni, jogurty, ndpoje, bankovni produkty, hypermarketové retéz-
ce, fastfoody, autobazary, automobilky a podobné. Ty trfi, kte-
i si vzpomnéli alespor na tri z péti, pak podobné provéril i ze
znalosti rozhlasovych reklamnich spott. Velmi rychle zjistil, kdo
se skutecné o marketing zajimd a kdo jej pouze vystudoval. Jen
vitéz bere vsechno. Ostatnim zbyly jen oéi pro pldc.

Obdobné se nyni podivejte do svého pocitace, které stranky
nejvic v posledni dobé navstévujete. Které otevirate pravidel-
né, nejcastéji a jaké informace tam hledate?

O kterych osobnostech si ctete?

Jsou to cesti podnikatelé, jako tfeba Stanislav Bernard, Ra-
dim Jancura, Jan Svétlik nebo Ivo Lukacovi¢? Nebo vas zajimaji
pribéhy Steva Jobse, Raye Kroce, Leeho Iacoccy, Roberta Kiyosa-
kiho?

Nebo spise hledate informace o zajimavych lidech z néjaké-
ho oboru? Z mediciny, z techniky nebo vojenstvi? Nebo z politi-
ky, uméni nebo ze sportu?

Lidé svij zajem formuluji casto pravé oborové. Napriklad
bavi mé chemie, fyzika, hudba. Bavi mé pocitace.

Ale co presné nas na téch pocitacich bavi?

Co bychom chtéli délat?

Chcete programovat? Nebo chcete vymyslet, o ¢em budou
aplikace, které bude nékdo programovat?
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Jak ziskat vysnénou praci

Laka vas spise ridit projekty na vyvoj softwaru, nebo chcete
byt radéji fadovym programatorem, co ma dany termin a jinak
ma svuj klid?

Nebo chcete pocitace prodavat?

Nebo vyvijet informacni systém?

Jste radi, kdyz ostatni obdivuji vase znalosti a védomosti
o technickych parametrech nejnovéjsich typt pocitact, chytrych
telefond a aplikaci?

Chcete mit odpovédnost za tym, anebo byste radéji pracovali
naprosto individualné?

Jaké ctete knihy, noviny, casopisy?

Vzdy, kdyz prijdu do néjaké trafiky nebo zastavim na ben-
zince, tak si fikam, kolik je u nas asi mdédnich navrharek, které ni-
kdy nerozvinuly sviij zajem? A kolik nas chtélo byt automechani-
kem nebo $éfkonstruktérem? Kolik lidi by asi chtélo byt hercem,
zpévackou, modelkou? Vzdyt spolecenské, bulvarni ¢asopisy, kde
jsou tato povolani vyzdvihovana, jdou na dracku!

Je to tim, Ze v téchto odvétvich uspéji jen ti nejlepsi? Zavidi-
me jim, nebo jsme jen nepochopili, Ze i my mame $anci?

Kolik lidi asi nikdy nerozvinulo svij talent? Mozna ani ne-
védéli, Ze jej mohou rozvinout. A kdyz tu prilezitost dostali, tak ji
jesté nedokazali vyuzit.

Superstar

Pravidelné kaZdorocni pévecké soutéZe komercnich televizi
nds presvédcuji o tom, Ze talentovanych lidi je mnoho. Darem
pak je, mdme-li talent prdvé na to, co nds bavi uz dnes.

S jednim finalistou takové pévecké soutéze jsem se potkal
v bance. Jeho jméno neni dileZité. Nesel si vyzvednout tucné
honordre za tisice prodanych desek. Obsluhoval mne za prepdz-
kou. Zajimal jsem se o to, jak se za tu prepdzku dostal. Odpové-
dél, Ze se prece Zivit nécim musi, protoZe prosadit se ve svété
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NEJCASTEJI?
JAKE INFORMACE

 KTERE STRANKY
OTEVIRAS PRAVIDELNE
TAM HLEDAS?
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Jak ziskat vysnénou praci

Soubyznysu neni vibec jednoduché. Mit kvalitni ptvodni reper-
todr, ddt dohromady kvalitni kapelu, promotéry a manaZery.

MozZnd mél pravdu a mozZnd jen tu prileZitost dostal prilis brzy.

MozZnd jeho snem bylo jen uspét v soutéZi, a ne bavit lidi svy-
mi pisnemi.

I presto si jej vdzim. Sice rezignoval na svij sen, klopil oci, ale
v jeho hlase jsem slysel pokoru. A aby prdci mél, prestéhoval se
prakticky pres celou republiku.

Preji mu, at’ se k hudbé a svému snu jednou vrdti.

Jednou vyzraje. Pochopi, co vSechno je tfeba udélat v muzice
pro uspéch. Dd tomu znovu svoji energii. MoZnd mu to bude tr-
vat déle. MoZnd bude postupovat pomalu. MoZnd ¢asem rezignu-
je na svij sen, mozZnd se mu jeho sen splnil tou findlovou ucasti.
Moznad...

Vérim, Ze se k Soubyznysu vradti. A bude si vdzit dilich uspée-
chd. Treba bude mit i svij kvalitni repertodr.

Nejdrive ale zase musi objevit sviij sen.

Kreslir Tomik

Vzpomindm si, jak nds mdj spoluZdk uchvacoval na zdkladni sko-
le tim, Ze maloval komiks, kreslil vtipy, mél skvélé ndpady. Pro-
vokoval jimi ucitele. Skvéle vnimal svoje okoli. Mél dar. Délal
i karikatury. Jednoduchou linkou zachytil vyraz, gesto i podobu.

Stal se z néj ridic¢ autobusu. Bavil cestujici, ale nikdy nepub-
likoval Zddny vtip.

Podivejte se na to, ¢im jste se zabyvali v détstvi.

Tak do svych patnacti let. Co vas nejvice bavilo? Najdete jesté
néjakou sbirku? Je zajimavé, ze nejvice nas sbiralo znamky a po-
hlednice.

Co jste s témi sbirkami udélali?

Vétsina sbératelti fekne, Ze nic. Ma je doma nékde zalozené.
Vétsinou uz ani presné nevi kde.
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Co mé bavi

Proc jste tedy ty znamky nebo pohlednice sbirali?

Proto, Ze vas na to navedli vasi rodice, nebo jste chtéli napo-
dobit kamarady?

Nebo vas lakalo cestovani nebo vyménovani sérii a dohado-
vani podminek sméne¢ného obchodu?

Pokud vas lakalo to smlouvani, tak pak vas asi pfitahuje ob-
chod. Mozna vas laka to napéti, kdo pro sebe ziska vice. Idedlni
kvalifikace pro obchodniky.

Jestlize vas ale sbératelstvi zajimalo kviili pfani rodi¢t nebo
napodobovani kamaradi, tak vam to moc nepomtize. Vite o sobé¢,
Ze se umite prizpusobit, ale s kreativitou to asi moc slavné nebu-

de.

Zameéite se radéji na sbirky, které jste si sami vymysleli. Kde
jste museli svést néjaky boj s okolim, abyste ziskali jeho pozor-
nost a uznani.

Zajimaly vas modely? Slepovali jste si je z papiru, $pejli, nebo
jste si je kupovali jako stavebnice, polotovary?

A dostavali jste na né penize od rodici, nebo jste si na né
museli penize udetfit?
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Vzpometite si na ta Gskali, posmésky a vy¢itky. Ze to k nice-
mu neni. Ze zbyte¢né rozhazujete. Ze...

Nékteri jsme si vysttihovali ¢lanky z néjakého oboru, méli
jsme své idoly, nadchly nas nékteré udalosti tak, Ze jsme si zavedli
specialni sesit, do kterého jsme si vSechno zapisovali, lepili a pak
to ukazovali spoluzakim.

Radioamater Petr

Petr byl v osmdesdtych letech sotva primérnym studentem gym-
ndzia. Témer ve vsech predmétech vzdy bojoval o trojku. Jen ve
fyzice perlil. Cim ndrocnéjsi fyzika byla, tim perlil vice. Mecha-
nika, kterou jsme chdpali vsichni, jej témeér nezaujala. Teprve az
jsme se zacali ucit o elektronice, optice, magnetismu a zdkoni-
tostech s tim spojenych, vzdaloval se ostatnim rychlosti svétla.

Zil ve svém svété. Sklddal si svoje rddia, vysilacky a podobnd
zarizeni. O dévcata nejevil zdjem. Zajimala jej véda. Odebiral
odborné casopisy.

Jako jediny ze tridy chdpal, z ¢eho se sklddd pocitac, co to
jsou programovaci jazyky. Sdm napsal néjaké progrdmky, které
si odzkousel v tehdejsim vypocetnim stredisku mistniho stroji-
renského gigantu.

Vystudoval informatiku na VUT. Asi Ctyri roky zkousel v pro-
gramovdni podnikat, le¢ nakonec skoncil jako vyvojovy pracov-
nik. Stal se jednim z nejvétsich specialist( ve velké nadndrodni
spolecnosti. KdyzZ se potkdme na tridnim srazu, zpravidla rychle
stoCi reC na prdci, kterou déld. Opét mu nerozumime. Presto se
ndm snaZi vysvétlit, co déld.

Marné!

Pracuje v Rakousku a na dotazy, jak zvlddd némcinu, s Usmé-
vem odpovidd: ,,My vyvojdri pouZivame jiné jazyky.“ Na LinkedIn
jej nenajdete. Nemd divod. Je spokojeny, uzndvany, bohaty.

Modelar Milan

Milan byl Sikovny modeldr. Nejdrive sklddal malé modely, poz-
déji vyrabél motorovad letadélka. Precizné opracovand balza
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a decentni barvy podtrhovaly dokonalost jeho modeld. Délal mo-
dely na ddlkové ovldddni, slavil prvni uspéchy. Sam si vymyslel
i drobnd zlepseni. Stdle mél co zdokonalovat. Vyhrdval rizné
soutéZe a prehlidky.

Mnozi jsme jej obdivovali. Nikdy jsme nepochopili, proc Sel
studovat stavarinu. MoZnd proto, Ze si nevéril, Ze by se na stro-
jarinu dostal. MoZnd proto, Ze ji Sel studovat i jeho nejvétsi
kamardd.

Vlastnima rukama si opravil svij dim. Vymyslel na ném spous-
tu technickych reseni. Prakticky cely Zivot pracoval jako stav-
byvedouci. Neprojektoval, nenavrhoval. Ridil lidi. Motivoval
a dohadoval se s podrizenymi i nadfizenymi. Byl stfidavé nespo-
kojeny s tim, Ze je hodné prdce, anebo Ze je ji mdlo. Postupné
se u néj vic a vic zacala projevovat apatie a vycerpanost. Krdtce
po padesdtce jej propustili z prdce. Po vice neZ roce bezradnosti
a bloumdni se vratil ke svému konicku z mlddi.

'DEsio
NEBYLO DO ChO
"?\’c\-\NO\)\'%




Jak ziskat vysnénou praci
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Potkal jsem ho na vystavé modeld, kde s hrdosti a uspéchem
vystavoval svoje papirové modely ndkladnich aut a letadel. Na-
ucil se pracovat v grafickém programu na pocitaci a vydéldva si
tim, Ze pres internet proddvd svoje vlastni pldny na sestaveni
papirovych modeld historickych prototypt i legenddrnich stroj.
Spolupracuje jako konstruktér a projektant s ceskym vyrobcem
drevénych hracek a sam rikd, Ze ze stavariny mél odejit uz mno-
hem drive. Poté, co si dodélal viastni bydleni, jej totiZ ta prdce
vlastné uz ani nebavila.

(Ne)lékar Robert

Robert se odjakZiva chtél stdt lékarem. Na gymndziu patfil
k premiantam. Pro politické ndzory jeho rodicti mu ale dvere na
medicinu zdstaly uzavreny. Nejlepsi student rocniku byl nakonec
rdd, Ze byl prijat na prirodovédeckou fakultu. Stal se ucitelem
fyziky a zdkladi techniky.

Myslenka pracovat ve zdravotnictvi a v mediciné jej ale nikdy
neopustila. Tvrdé na sobé pracoval a byl ochoten této myslence
obétovat i své pohodli. Proto velmi zdhy opustil Skolstvi a zacal
pracovat jako obchodni zdstupce farmaceutickych spolecnosti.

Dnes je hlavnim manaZerem velké némecké spolecnosti pro
oblasti Cesko a Slovensko. Tato spolecnost je na celém svété
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