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Uvod

Dfive, nez se pustite do ¢teni této knihy, rad bych Vam podékoval za
jeji zakoupeni. Prodeji na internetu se vénuji vice nez deset let a nelze
si nevSimnout, Ze v posledni dobé se diky roz8ifeni chytrych mobilnich
telefonll a internetového pfipojeni zveda zajem i o bazarovy prodej.
V drivéjSich dobach, pokud jste se chtéli zbavit nééeho, co uz jste ne-
chtéli nebo nepotiebovali, bylo nutné vyplnit maly papirovy formular
a zaslat ho postou do specializovanych ¢asopist, napfiklad do Tipser-
visu nebo Annonce. DalSi moznosti bylo navstivit néjakou lokalni
burzu a podobné. To bylo samoziejmé naro¢né a zdlouhavé, nastésti
diky modernim technologiim uz dnes muaze kdokoliv prodavat cokoliv
i z pohodli svého domova. Mnoho prodejct (i téch pokrocilejsich) ale
¢asto opakuje stale tytéz chyby, které jim v kone¢ném dlsledku kazi
jejich obchody. Pfitom by mnohdy stacilo jen lehce upravit titulek jejich
inzeratu, do textu pfidat néjaké dulezité informace, nebo jen danou
véc nafotit o néco Iépe. Cilem této knihy tedy je naucit kohokoliv, jak
se spravneé a jednoduse zbavit pfebyteénych véci, a jesté si tim vydé-
lat néjaké ty penize. Pevné véfim, Ze tém, ktefi s prodejem na inter-
netu zacinaji, nebo o tom teprve uvazuiji, jisté pomuize s jejich prvnimi
prodejnimi krd¢ky a pokusy. Naopak ti pokro¢ilejsi, ktefi uz maiji s pro-
dejem na internetovych bazarech své zkusenosti, zde mohou najit né-
kolik rad a postfeh(, které jim mohou pomoci vylepsit jejich inzeraty

prodavat.

Pro¢ je ale zadouci se zbavovat svych véci? Zijeme totiz v dobé& kon-
zumu, kdy jsme pfimo bombardovani vSudypfitomnymi reklamami,
které nam slibuji, ze kdyz si koupime to ¢i ono, budeme konecné
Stastni! Velmi Casto (Cast&ji, neZ bychom si sami pfali nebo pfiznali)
podlehneme témto prazdnym slibdm a danou véc si plni oéekavani



skute¢né zakoupime. Neni ale pfekvapeni, ze StastnéjSi nakonec nej-
sme, takze se ihned poohliZzime po né€em dalsim, co nam ,zaru¢ené*
ono kyzené Stésti a spokojenost pfinese. A tak se nam nase byty pini
vécmi, mista ubyva, §tésti nepfibyva, a jesté nam v tom ,lezi“ spousta
penéz. Jesté pred nékolika desitkami let bylo obvyklé, Ze obylejny
Clovék vlastnil jen nékolik desitek, maximalné stovek véci. V dnesni
dobé ma ale kazdy z nas tisice véci, z nichz vétSinu nejen nepotfe-
buje, ale ani nepouziva. Tento problém si uvédomuje ¢im dal vétsi
mnozstvi lidi, proto dokonce vznikaji i nové Zivotni styly, napfiklad ob-
libeny minimalismus. Ten doporuduje, aby si lidé ve svém byté pone-
chali jen to nejnutnéjsi, pfipadné jen to, k ¢emu maji skute¢ny vztah.
V8&e ostatni pak bez milosti vyhodili nebo rozdali. Minimalismus ma
zcela jisté spoustu nespornych vyhod a da se s nim jen souhlasit, ale
pro¢ véci vyhazovat nebo rozdavat, kdyz je muzete prodat? Prakticky
v8e, co mate ve své domacnosti, stalo néjaké penize. Tak pro€ nezis-
kat néjaké zpatky?

Velké mnozstvi lidi ale nevi, jak s prodejem zacit, ani co by mohli pro-
davat. Pokud si kladete stejné otazky, pak tato kniha zcela jist& odpovi
na prvni ¢ast vadeho problému. A co byste mohli prodavat? Pro zada-
tek postaci si projit vas byt a divat se na v8e v ném nezaujatyma
o€ima. Mnohdy mame doma véci, které ndm kdysi nékdo daroval,
a i kdyz tfeba neodpovidaji nadim pfedstavam, nebo pro nas nejsou
nijak uzite¢né, stale si je nechavame ze slusnosti nebo ze sentimentu.
Velmi ¢asto se nam také ve skfinich vali haldy obleceni, do kterého
»Zcela jisté jednou zhubneme®, knihy, které uz nikdy nebudeme C&ist
a podobné. Projdéte si proto vas byt, pudu, sklep, Supliky a skfiné
a vyhledavejte véci, které skute€né vyuzivate, a které jste za posled-
nich pét mésict méli alespon jednou v ruce. Budete se divit, ale tako-
vych véci bude mnohem méné, nez byste Cekali. Naopak najdete
spoustu véci, na které jste uz davno zapomnéli, nebo je jen podveé-
domé prehlizite, i kdyz kolem nich chodite kazdy den. A to jsou pfesné



ty véci, které mlzete prodat, aniz byste jejich ztratu ve svém Zivoté
jakkoliv pocitili.

Duvodu, pro¢ se pustit do prodeje vasich nepotfebnych véci na inter-
netovych bazarech, je tedy nékolik. Prvnim jsou samoziejmé penize.
Prodejem starych véci si mizete vydeélat na néco jiného, osobné jsem
se napiiklad setkal se sle¢nou, kterd prodejem svych nepouzivanych
véci (pfevazné oble€eni, bot, kabelek a Sperk() ziskala nazpatek tolik
penéz, Zze za né jela na dovolenou k mofi. Dal§im divodem je uvolnéni
mista. Pokud se zbavite starého, ziskate ve svém byté i zivoté prostor
pro nové veci i zazitky.

Napfiklad lidé dichodového véku velmi Casto FeSi svoji pozustalost,
trapi se tim, Ze se jejich déti budou muset zbavovat véci, co za sv(j
Zivot nastfadali, a ke kterym méli vztah. A protoze prodavat maze sku-
te¢né kazdy, mohou tak lehce vyfesit svlj problém — diky prodeji pak
maiji naprostou kontrolu nad tim, co se s jejich vécmi stane. Mnozi
seniofi jisté uvitaji, Ze timto zplsobem mohou vycistit svdj byt, pone-
chat si jen véci, na kterych jim opravdu zalezi, a je$té mohou diky
prodeji ziskat néjaké penize navic k dichodu.

MozZna jste jesté nikdy v Zivoté nic neprodali a myslite si, Ze to ani
nedokazete. V této knize ale zopakuji je5té nékolikrat, Ze prodavat
muze opravdu kdokoliv a prodat se da prakticky cokoliv. Proto zapo-
menme na naSe strachy, pfedsudky nebo obavy a pustme se do
prace. Spole€nymi silami to jisté zvladneme...
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ZAKLADNI
INFORMACE

V této €asti knihy se dozvite:

co je potfeba k prodeji na internetu

co vSechno je mozné prodat

zda je to celé vubec legalni

kde mlzete nabizet své predméty

jak a kde si zalozZite bankovni ucet

jak a kde si zalozZite e-mailovou schranku
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CO JE POTREBA K PRODEJI NA INTERNETU?

K tomu, abyste mohli zacit prodavat na internetu, nepotrfebujete prak-
ticky nic specialniho, pouze to, co uz velmi pravdépodobné mate
a pouzivate. Postaci vam k tomu:

e pocita€ nebo chytry mobilni telefon (smartphone) s interneto-
vym pfipojenim

e digitalni fotoaparat nebo mobilni telefon s fotoaparatem

e bankovni UcCet (nejlépe s internetovym bankovnictvim a ide-
alné i s povolenymi online platbami)

e e-mailovou adresu

o telefonni &islo

V dnesni dobé sice uz vétSina lidi tyto véci pravdépodobné davno ma,
pfesto se na dalSich stranach této knihy budeme vénovat zalozeni
bankovniho u¢tu s internetovym bankovnictvim a zalozeni e-mailové
adresy na portalu Seznam.cz. Tyto prvni kapitoly poslouzi tedy hlavné
naprostym novackuam, ti pokrocilejsi je mohou bez problém preskocit.

prvkem samotné zafizeni — tzn. pocita&/notebook, pfipadné mobilni
telefon/tablet, pfes ktery bude mozné inzeraty zadavat. Mladsi ro¢niky
sice vétsinou davaji pfednost mobilnim telefoniim s nainstalovanymi
aplikacemi jednotlivych bazard, standardni po€itac nebo notebook ale
stale nabizi vétsi uzivatelsky komfort, minimalné kvali pohodiné kla-
vesnici. V zasadé ale na tom, jaké zafizeni pouzijete, viibec nezalezi,
protoze prodavat muzete dobfe jak pres telefon, tak i pfes pocitac.
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CO VSECHNO JE MOZNE PRODAT?

Jednoduse fedeno — prakticky cokoliv. Rika se, Ze kazdé zbozi ma
svého kupce a praxe tento vyrok pouze potvrzuje. Staci se jen roz-
hiédnout okolo sebe a vSe, co uvidite, se da velmi pravdépodobné
prodat (vyjimku tvofi pouze opravdu ponic¢ené véci, ale i ty mohou
jesté nékomu poslouzit, viz kapitola o neprodejném zbozi). Pokud jste
pravé u sebe doma, tak vétdinu véci okolo vas jste si vy sami nékdy
v minulosti zakoupili, pfipadné vam je nékdo daroval (byly tedy zakou-
peny nékym jinym). Knihy, DVD, nabytek, elektronika, kuchynské po-
tfeby a vybaveni, oble€eni, zahradni nacini, cvi€ici pomucky, deko-
race... tento vycet mlze byt opravdu dlouhy. VSe se da prodat. Navic
to, co se vam muze jevit uz jen jako nepotfebna véc, mlze byt pro
jiného maly poklad. Va$e starSi véci mohou stale nékomu jesté po-
slouzit, nemluvé o tom, Ze existuje napfiklad spousta rtznych sbéra-
telu, ktefi jsou ochotni zakoupit do svych sbirek i velmi ne¢ekané véci.

Pfed néjakou dobou se napfiklad na jednom z internetovych bazar(
objevil inzerat ¢lovéka, ktery poptaval pivni tacky a figurky z Kinder
vajicek. Tento €lovék byl ochotny utratit pfekvapivé velké mnozZstvi
penéz, jen aby si doplnil svou sbirku. Zatimco vétSina lidi by tyto fi-
gurky a tacky s klidnym svédomim vyhodila do popelnice, pro sbéra-
tele by néco takového predstavovalo neodpustitelny hfich a vé&nou
Skodu.

Prodat se tedy da cokoliv, jde o to jen najit toho spravného kupce.
Uspé&sny prodej zalezi na mnoha faktorech, naptiklad na nastavené
ceng, kvalité samotného inzeratu, typu pfedmétu (napfiklad elektro-
nika se prodava snaze nez tfeba takové knihy), stavu prodavaného
predmétu atd. Nékdy muze trvat i dlouhé tydny (nékdy az mésice) nez
se najde vhodny zajemce, nemeéjte tedy nerealisticka oCekavani, ale
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