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Predmluva

Stejné jako ty i my jsme chtéli zacit podnikat z lavice. Nase prvni poku-
sy o podnikdni probéhly uz na zdkladni Skole, ale podnikdanim jsme se
zacali vice zaobirat pfiblizné v 13 letech (kdy se nédm do rukou dostala
kniha Bohaty tdta, chudy tata od Roberta Kiyosakiho). Po docteni jsme
se vrhli do louskani knih o podnikani. Méli jsme plno ndpadl a nase
pfedstava o podnikani byla: ,Plj¢ime si 2 miliony, vytvofime produkt,
déame ho na trh a zbohatneme.“ — Ano ano, hloupa pfedstava, my vime.
Ctenim téchto knih jsme se dozv&déli mnoho, jen ne jak (prakticky)
zacit podnikat. Kdyz jsme méli pozdéji zacit, nevédéli jsme jak.

Obrétili jsme se proto na podnikatele (které jsme uz znali) a vSichni

ndm odpoveédéli, Ze obecny ndvod neexistuje. ,Préace na kazdém podni-
katelském népadu je individudini a zada si jiny pfistup,” fikali ndam. Je to
jako kdyz dnes ctes vtipy s popiskem: Bude sranda fikali, pojd’ s nédma,
fikali, — ale ty pfesto vi$, Ze to nemusi vyjit. Dnes uz existuji rizné inku-
batory, kde zacinajicim podnikatelim s rozjezdem pomohou, ale kdyz
jsme zacinali my, o takovych moznostech jsme nevédéli.

A tak jsme (jako spousty dalSich) prosté zacali metodou pokus—omyl.
Stravili jsme spoustu ¢asu a pfisli o spoustu penéz tim, Ze jsme netusili
jak spravné (a efektivné) postupovat.

Zakusili jsme spousty vzrusujicich okamzika, ale také mnoho padd,
chyb a omyl(.

Rozjeli jsme napfiklad neziskovy projekt na podporu moudrosti

a nadhledu, vytvofili karetni hru, kterd lidi ucila angli¢tinu zabavnou

a jednoduchou formou, vytvofili e-shop s elektronikou a rozjeli startup
Stubchaser, terce pro kurdky, které Cisti ulice od nedopalkd.

Po ¢ase a po par uspésnych i nedspésnych projektech jsme jiz pfi
zacatku novych projektl moc dobfe védéli: Jak zaéit a kam sméfovat.
Kdybychom tento postup znali uz na zac¢dtku, usetfil by ndm spoustu
¢asu, energie a penéz.

V pribéhu prace na nasem podnikani za ndmi zacali chodit spoluza-

ci a kamardadi a fikali, ze se jim libi, co déldme, a také by chtéli zacit
podnikat. Ptali se: ,Jak mam zacit? Jak mam pfijit na ndpad? Kde vzit
penize?“... Tak zacala nase kariéra mentord, kterou snad déldame dobfe
(a zébavne).

KdyZ jsme se jednoho dne prochdzeli v parku a vzpominali na nase za-
¢atky, fekli jsme si: ,Pfesny ndvod, jak zacit podnikat, existuje, jen si



ho kazdy musi pfizplisobit svému projektu.“ Vysledek nasi viry (a pile)
naleznes$ na strankach této knihy.

Knihu jsme vlastné psali pro své mladsi (a hloupéjsi) ja. Proto ti

v celé knizce budeme tykat. Doufdme, Ze ti to nevadi. Omlouvdme se
sle¢ndm, ale jelikoz je kniha psand nasim mladistvym (a trhlejsim) j8,
oslovujeme ¢tenafe muzskym rodem.

Knihu jsme napsali, abychom pomohli zac¢inajicim podnikatelim
a zodpovédéli jim otdzky, na které jsme sami hledali ODPOVED.

Abychom podpotili projekty pfispivajici podnikavosti v CR, rozhodli
jsme se ¢dst vydélku z této knihy vénovat organizaci Soutéz a Podnikej,
kterd porada podnikatelské soutéze pro studenty, ktefi maji moznost si
vyzkousSet podnikdni v praxi.

Cti nejdriv
Jak pracoval s fouto knihou

Nejdfive siji celou pfecti — a ndsledné se pfi rozjezdu svého projektu
postupné k jednotlivym kapitoldm vrace;j.

Pokud si chces$ z knihy odnést co nejvice (a my véfime, ze chces),
zvyraznuj v textu didlezité myslenky. Nejlépe je zapisuj do notesu.
Odneses si pak z knihy mnohem vice, nez kdyby sis knihu pouze suse
precetl.
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Chces zit jako Skeble nebo jako orel?

Podle jednoho indického pfibéhu Blh nejdfive stvofil $kebli a umistil ji
na dno ocednu. Skeble méla vesmés jednoduchy a nudny zivot.

Cely den jen otevirala Usta, prefiltrovala trochu vody a zase je zaviela.
Pak BUh stvofil orla a dal mu uménf Iétat. Mél neomezenou svobodu.
Ta ovSem nebyla zadarmo. Kazdy den musel bojovat o kofist a o preziti.
Orel ale tuto cenu rdd platil, protoze za ni ziskal onu SYVOBODU.
Nakonec Buh stvofil ¢lovéka a stejné jako se zeptal jeho, se ted ptame
tebe. Jak chces zit?
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