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Predmluva

Francouzstina je — vedle angli¢tiny a némciny — dalezitym mezindrodnim
obchodnim jazykem.

Prirucka Fit for BUSINESS FRANCAIS - Fraze je ptipravou pro vsechny
diilezité situace bézného dne v zaméstnani. Ctenaf zde najde typické for-
mulace, jejichZ znalost je nutnd pro Uspésnou komunikaci se zahrani¢nimi
obchodnimi partnery at jiz na schiizkéch, pfi prezentacich, pfi tele-
fonovani, v obchodni korespondenci, pfi jednani, na sluzebnich cestach
nebo pfi pfijimacim pohovoru.

Vie se bude odehravat na zakladé pribéhu: Cech Petr Brazda je svym
zaméstnavatelem preloZen do Francie. Zastihneme jej zde v nejriiznéjsich
situacich bézného pracovniho dne.

Vsechny fraze a obraty jsou pfizpUsobeny praxi a jsou uvedeny nejen ve
francouzském jazyce, ale i v ¢eském piekladu. Klicové pojmy jsou v textu
barevné zvyraznény.

Poznamka:

Ve francouzstiné musi byt mezera mezi slovem a dvojteckou, stfednikem,
otaznikem a vykfi¢nikem. Je to norma psani na pocitaci.
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Rendez-vous et présentations
Schizky a prezentace

-(La salle de conférences. La réu-
nion commence. Le président
Michel Letournel entre).

Le role du président - I'ouver-
ture de la réunion

Mesdames et messieurs, soyez les
bienvenus. Je suis heureux de vous
accueillir a notre réunion d’affai-
res hebdomadaire.

Bonjour, mesdames et messieurs.

En tant que président, je suis
honoré de vous accueillir a cette
réunion.

Je déclare la réunion ouverte.

Je vous remercie tous d'étre venus
/ de votre présence.

Je vous remercie d‘avoir répondu
présents a notre invitation a /
pour cette conférence.

Je vous souhaite cordialement
la bienvenue et je vous remercie
d'étre venus.

Cette réunion a été convoquée au
dernier moment et je suis trés heu-
reux de constater que vous avez
finalement tous pu venir.

Je vous prie de m'excuser pour
mon retard.

(Konferen¢ni mistnost. Schizka
zacina. Vstupuje predseda Michel
Letournel).

Uloha predsedy - zahajeni schii-
ze

Damy a panové, vitam vas na
dnesni schizi. Mam to potése-
ni pfivitat vas na nasi tydenni
obchodni poradé.

Dobry den, damy a panové.

M@m tu Cest jakozto predseda vas
vsechny pfivitat na dnesni schizi.

Prohlasuji schlizi za zahajenou.

Dékuji vam viem, ze jste pfisli.

Dékuiji, Ze jste pfijali nasi pozvanku
k ticasti na této konferenci.

Srdec¢né vas vitdm a dékuji, Ze jste
se dostavili.

Dnesni schlize byla svolana na
posledni chvili a ja si velice vézim

toho, ze jste nakonec vsichni pfisli.

Omlouvam se za své zpozdéni.



J'ai été retardé par un appel télé-
phonique / par un coup de télé-
phone.

J'assurerai la présidence comme
d’habitude / comme a l'accou-
tumé.

Y-a-t-il quelqu’un d’absent ? Est-ce
que quelqu’un est absent ?

Ou, sommes-nous tous la ?

Je dois vous informer que Karine
du service marketing sera mal-
heureusement en retard.

Monsieur / Madame... est
excusé(e).

Il ne peut malheureusement assis-
ter a la réunion.

Avant de commencer, je voudrais
vous informer de l'absence de Ka-
rine, ce qui nous conduira a modi-
fier quelque peu l'ordre du jour.

Je pense que nous devrons ajour-
ner notre réunion jusqu’au retour
de monsieur / madame... de son
voyage d’affaires / de service.

Nous ouvrirons la réunion dans dix
minutes car tous les participants
ne sont pas encore arrivés.

Nous commengons méme si tous
les participants ne sont pas encore
arrivés.

Bien, puisque nous sommes tous
la, nous pouvons commencer.

Zdrzel mé telefonni hovor.

Budu predsedat jako obvykle.

Chybi dnes nékdo?

Nebo jsme zde vsichni?

Musim oznamit, ze Karin z marke-
tingu se bohuzel dostavi pozdéji.

Omlouva se pan/pani...

Bohuzel se nemUze zucastnit.

NeZ za¢neme, chtél bych ozndmit,
ze Karin se nem{iZe schlize zucast-
nit, to znamena, ze budeme muset
trochu zménit program.

Myslim, Ze budeme muset nasi
schiizi presunout, dokud se pan/
pani... nevrati ze sluzebni cesty.

Zahdjime schizi za deset minut,
protoze tady jesté nejsou vsichni.

Zacneme, prestoze jesté vsichni
nedorazili.

Dobre, protoze jsme tu vsichni,
zacneme.



Avant de commencer, j'espére que
notre réunion sera constructive et

que nous arriverons a des résultats
positifs.

J'espere que notre discussion sera
intéressante.

La conduite d‘une réunion
d’apreés l'ordre du jour / L'ordre
du jour

En premier, pourrions-nous ap-
prouver le compte-rendu de la
réunion précédente ?
Pouvons-nous considérer que le
compte-rendu a été parcouru ?
/ Avez-vous tous lu le compte-
rendu ?

Avez-vous des questions a poser ?

Nous avons besoin d'un volontaire
pour établir le compte-rendu de
la réunion.

Jean, aurais-tu I'amabilité d'établir
le compte-rendu de cette réunion
car ma secrétaire est toujours en
congé maladie ?

Avez-vous tous recu (la) copie de
l'ordre du jour ?

Lordre du jour a été distribué
al'avance.

Chacun a ainsi pu prendre
connaissance des questions /
des sujets qui seront abordé(e)s
aujourd’hui.

NeZ za¢neme, rad bych fekl, ze
doufam, Ze nase porada bude
konstruktivni a povede ke kladné-
mu vysledku.

Doufam, ze nase diskuse bude
zajimava.

Vedeni schlize spravnym smé-
rem/Program schiize

Mohli bychom nejprve vsichni
schvalit zapis z posledni schlize?

MUzeme zépis povazovat za pre-
¢teny?/Cetli jste vichni zapis?

Néjaké otazky?
Potfebujeme nékoho, kdo udéla
zapis.

Jeane, byl bys tak hodny a udélal
dnes zapis, protoze moje sekretar-
ka je jesté porad nemocna?

Dostali jste vSichni kopii progra-
mu?

Program byl rozdén predem.

Takze kazdy by mél byt informo-
vén o dne$nim tématu.



Chaque participant recevra le
résumé des interventions.

Sur le prospectus, vous trouverez
le programme de la journée.

La réunion se déroulera conformé-
ment a l'ordre du jour, point par
point.

Nous pouvons ajouter les points
suivants a l'ordre du jour.

Nous pouvons supprimer cer-
tains points de l'ordre du jour.

Je voudrais compléter lordre du
jour avec le point suivant.

Pourrions-nous supprimer le point
3 de l'ordre du jour ?
L'ordre du jour a été accepté.

Je propose que nous nous en
tenions a l'ordre du jour / que nous
examinions chaque point de l'or-
dre du jour.

Est-ce que quelqu’un a une ques-
tion sur l'ordre du jour ?

Non ? Alors pouvons-nous com-
mencer ?

Alors, on commence ?
Pouvons-nous commencer ?
Alors,onyva?

Pouvons-nous entamer la discus-
sion ?

Bien, je crois que nous pouvons
commencer.

Kazdy ¢len dostane text s obsa-
hem prednasky.

Na letaku si mUZzete precist dnesni
program.

Schiize bude postupovat podle
jednotlivych bod programu.

K dnesnimu programu mizeme
pridat dalsi body.

Z dnesniho programu miizeme
nékteré body vyskrtnout.

Rad bych doplnil program o jeden
bod.

Mohli bychom vyskrtnout z pro-
gramu bod 3?
Program schiize byl pfijat.

Navrhuji, abychom se drzeli pro-
gramu/abychom brali jednotlivé
body poporadku.

Ma nékdo dotaz k programu?

Ne? Takze mUzeme zacit?

TakZe za¢neme?
Mulzeme zacit?
Dame se tedy do toho?

Muzeme se tedy pustit do diskuse?

Dobre, tak myslim, ze mizeme
zadit.



Alors, entrons dans le vif du sujet.
Bien, tous sont préts ?

Tout le monde est prét ? On peut
commencer ?

La réunion a pour objet:
Le but de cette réunion est...

Les deux principaux points de la
réunion portent sur :

Les principaux problemes que
nous devons résoudre concer-
nent...

Je pense que nous nous accordons
tous sur le fait que le principal
probléme qui est devant nous est
de savoir si / pourquoi / ou / com-
ment...

En premier lieu, nous devons déli-
bérer sur...

En premier lieu, nous devrions
nous occuper de...

Le premier point sur lequel nous
devons discuter / que nous devons
examiner / sur le quel nous devons
prendre une décision est...

La question dont nous devons
débattre aujourd’hui est...

Le premier point important de
I'ordre du jour est...

Je désirerais commencer par faire
quelques remarques au sujet de...

Pour commencer, je voudrais at-
tirer votre attention sur la derniére
édition de la presse...
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Takze, pojdme k véci.
Dobte. Jsou vsichni pripraveni?

Vsichni pfipraveni?/Mizeme zacit?

Tato schiize ma nasledujici téma:
Cilem dnesni schlze je...

Dva hlavni body dnesni schlze
jsou:

Hlavni problémy, které musime
vyresit, jsou...

Myslim, Ze se vsichni shodneme
na tom, ze nejvétsim problémem,
ktery pfed nami leZi, je to, zda/
pro¢/kde/jak...

Prvni, o ¢em musime uvazovat,
je...

Asi bychom se méli nejprve véno-
vat...

Prvni véc, kterou musime prodis-
kutovat/probrat/rozhodnout je...

Téma, o kterém budeme dnes
diskutovat, zni...

Prvnim dllezitym bodem progra-
mu je...

Réd bych zacal tim, Ze uvedu
nékolik pozndmek ohledné...

Rad bych zahajil jednani upozor-
nénim na posledni vydani tisku...



Je voudrais signaler brievement
que...

Je voudrais vous rappeler que...

Nous ne devons pas sous-estimer
l'importance de...

J'attache une grande importance

a...

Puisque vous avez tous devant
vous l'ordre du jour, nous pou-
vons passer a 'examen des diffé-
rents points.

Le premier point porte sur/
concerne nos perspectives de
croissance sur les marchés interna-
tionaux I'an prochain.

Le second point concerne la cam-
pagne marketing de lancement
de notre nouveau logiciel / pro-
gramme informatique.

Troisiemement, Petr nous dira
quelques mots au sujet des frau-
des sur Internet.

Pour finir, nous devons absolu-
ment discuter du budget du pro-
chain exercice comptable.

Le role du président - diriger les
débats

Commencons avec le premier
point de l'ordre du jour. Jean,
pourrais-tu commencer par une
présentation des résultats de nos
succursales régionales/locales ?

Rad bych se strucné zminil o tom,
ze...

Rad bych vam pfipomenul, ze...

Nesmime podcenit dllezZitost...
Prikladam velky vyznam...

ProtoZze vsichni mate pred sebou
kopii programu, proberu s vami
nyni jednotlivé body.

Bod ¢islo 1 pojednava o planova-
ném rozsifeni nasich zamorskych
trha v pfistim roce.

Bod ¢islo 2 je marketingovéa kam-
pan k uvedeni naseho nového
softwaru/pocitacového programu
na trh.

Zatfeti ndm Petr fekne néco
o internetovych podvodech.

A nakonec musime bezpodminec-
né mluvit o rozpoctu na nasledu-
jici hospodarsky/ucetni/financni
rok.

Uloha piedsedy - fizeni schiize

Zac¢néme s prvnim bodem pro-
gramu. Jeane, zacal bys zpravou

o vysledcich nasich regionalnich/
mistnich pobocek? To by byl dob-
ry tvod. Dal$im bodem programu
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Ce pourrait étre une bonne en-
trée en matiére. Le point suivant
concerne la réclamation de la
société McCarth d’Edimbourg au
sujet de la livraison incompléte.

Comment se présente cette affaire,
Jean?

Tu es responsable de ces livraisons.

Karine, ou en es-tu avec la campa-
gne de publicité ?

J'aimerais bien entendre ton opi-
nion / ton avis sur cette question,
Petr.

Je te remercie pour tes intéressan-
tes remarques.

As-tu donné ton opinion sur cette
question, Karine ?

Nous allons continuer.

Passons au point suivant du pro-
gramme.

Bien, passons au point 4.

Je pense que la question de I'ex-
ternalisation / l'outsourcing est
telle que nous devons la discuter
lors de la prochaine réunion.

Un instant, s'il vous plait. Vous étes
certainement d’accord que nous
ne pouvons pas parler tous en
méme temps. Alors, que chacun
s'exprime a tour de role.

Karine, veux-tu continuer / conti-
nue s'il te plait.

Pardon, Jean, c’était au tour de
Petr.
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je stiznost spole¢nosti McCarth
z Edinburghu ohledné neuplné
dodavky.

Jak se véci maji, Jeane?

Ty jsi zodpovédny za dodavky.
Karin, jak daleko jsi s plany na
reklamni kampan?

Rad bych slysel tvij nazor na toto
téma, Petie.

Dékuiji za tyto zajimavé poznam-
ky.

Rekla jsi ndm sv(j nazor na toto
téma, Karin?

Budeme pokracovat.

Prejdeme k dalsimu bodu progra-
mu.

Dobre, nasleduje bod 4.

Myslim, Ze téma externi spolu-
prace je takové, ze ho musime
probrat na pfisti schlzi.

Pockat. Jisté souhlasite, ze
nemuUzeme mluvit viichni najed-
nou. Tak jeden po druhém.

Karin, pokracovala bys, prosim./
Karin, pokracuj, prosim.

Promin, Jeane, ale prvni na fadé
byl Petr.



Un instant Karine, je pense que
Jean est le premier.

Karine, est-ce que tu pourrais
m’écouter ?

Jean, s'il te plait, laisse parler
Karine / ne coupe pas la parole a
Karine.

Je pense qu'il essaie de dire quel-
que chose de tres intéressant.

Monsieur Dubois, auriez-vous
l'obligeance d’adresser vos remar-
ques au président ?

Jean, je dois te rappeler a l'ordre.

Peut-étre devrions-nous rétablir
d'abord un minimum d'ordre. Je
crains que ce ne soit pas le plus
important en ce moment.

Nous pourrions revenir plus tard
/ ultérieurement sur votre remar-
que.

Nous comprenons tous votre pré-
occupation au sujet de...

Mais maintenant, notre principal
probléme c'est...

Ecoute, je propose que nous abor-
dions cette question lorsque nous
examinerons le point, divers”

Je constate que nous nous éloi-
gnons du sujet principal.

Je crains que nous ne nous dé-
tournions de la question.

Okamzik, Karin. Myslim, Ze prvni
byl Jean.

Karin, mohla bys mé, prosim, vy-
slechnout?

Jeane, prosim, nechej Karin
domluvit.

Myslim, Ze se snazi fict néco velmi
zajimavého.

Pane Dubois, mohl byste se, pro-
sim, obratit se svymi poznamkami
na predsedu?

Musim té, Jeane, usmérnit (dosl.:
volat k poradku).

Mozna bychom mohli zjednat
poradek. Obavém se, Ze toto neni
zrovna nejdulezitéjsi.

Moznda bychom se mohli k vasi
poznamce vratit pozdéji.

Vsichni chdpeme vasi starost o...

Ale nas hlavni problém ted'je...

Poslys, navrhuji, abychom to pro-
jednali pod bodem ,réizné”.

Obdavam se, Ze se vzdalujeme od
hlavniho tématu.

Myslim, Ze jsme odbocili od
tématu.

13



Revenons-en, s'il vous plait, au
sujet.

Je pense que cela narien de
commun avec le sujet de notre
discussion.

Je pense que sur un tel sujet nous
ne devons pas étre personnels.

Je le regrette, mais je pense que
la remarque de Jean ne devrait
pas figurer sur le compte-rendu
/ devrait étre effacée du compte-
rendu. Elle na rien a faire avec la
question débattue.

Juliette, pourrais-tu effacer / sup-
primer, s'il te plait, cette remarque
du compte-rendu ?

Alors, mesdames et messieurs,
je propose avec votre accord de
renvoyer I'examen de cette
question jusqu'a ce que nous
ayons plus d'informations a notre
disposition.

Je pense que nous n‘arriverons
pas a conclure (sur) ce point
aujourd’hui. Je propose de ren-
voyer cette affaire a la prochaine
réunion.

Peut-étre, pourrions-nous remet-
tre cette question a plus tard ?
Nous pouvons revenir a cette
affaire ultérieurement.

Je pense qu'il convient a ce stade
de récapituler les conclusions
auxquelles nous sommes arrivés :
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Vratme se, prosim, k tématu.

Myslim, ze to nema nic spole¢ného
s predmétem nasi diskuse.

Myslim, ze v téhle véci nemusime
byt osobni.

Je mi lito, ale myslim, Zze Jeanova
poznamka by se méla vyskrtnout
ze zapisu. Nema to co délat s touto
zalezitosti.

Julietto, mGzes to, prosim, vyskrt-
nout ze zapisu?

Takze, ddmy a panové, s vasim
svolenim navrhuji, abychom tuto
véc odlozili, dokud nebudeme
mit k dispozici vice informaci.

Myslim, ze se nam dnes nepodafi
dojit vtomto bodé k zavéru.
Navrhuji, abychom tuto zélezitost

odlozili do pfisti schlze.

Moznd bychom to mohli odlozit.

Muizeme se k tomu vratit pozdéji.

Myslim, ze v tomto stadiu bych
mél shrnout, k ¢emu jsme dospéli:



+

A ce sujet, Jean pense que..., alors
que Karine donnerait la priorité
a...

Il semble que nous perdons de
vue le probleme principal.

Tout compte fait, je ne pense pas
que cela soit siimportant.

Pourrions-nous, sil vous plait, res-
pecter l'objet de la discussion ?

Il ne nous reste que peu de
temps / Nous n’avons que peu
de temps.

Pourrais-tu, s'il te plait, étre vrai-
ment succinct / bref ?

Pourrions-nous, s'il vous plait,
adopter pour la conduite de
cette réunion un réglement ?

Je voudrais rappeler a tous que...

Je suppose que chacun d’entre
vous est conscient que...

Jean, malheureusement
aujourd’hui, je devrais vous quit-
ter au milieu de / pendant la
réunion. J'ai un rendez-vous avec
un important client, que je n‘ai
pas pu déplacer.

Le role du président — Présenter
un intervenant

Jiai le plaisir de vous présenter
I'assistant du directeur général
de notre filiale tcheque.

Tady Jean mysli, Ze... zatimco
Karin by dala pfednost...

Zda se, ze ztracime ze zietele hlav-
ni problém.

S veskerou Uctou si nemyslim, ze
tohle je tak dulezité.

Mohli bychom se, prosim, drzet
predmétu diskuse?

Mame malo casu.

Mohl bys byt, prosim, opravdu
strucny?

Mohli bychom, prosim, dat té
schiizi néjaky fad?

Rad bych viem pfipomnél, ze...

Pfedpokladam, ze si je kazdy
védom toho, Ze...

Jeane, bohuzel, budu dnes muset
po poloviné/béhem schiize
odejit. Madm schiizku s dllezitym
zakaznikem, kterou jsem nemohl
odlozit.

Uloha predsedy - predstaveni
fecnika

Mam to potéseni predstavit vam
asistenta vykonného reditele
nasi ¢eské dcefinné spolecnosti.
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Cette réunion débutera par la pré-
sentation de monsieur Brazda.

Je suis heureux de vous présenter
notre hote, monsieur Brazda.

Jiai le plaisir de vous présenter...

Je voudrais passer maintenant la
parole a monsieur Brazda.

Nous avions déja eu le plaisir
d‘accueillir Petr Brazda, directeur
commercial adjoint de notre
succursale tchéque.

Il introduira notre discussion du
jour.

Petr est daccord pour nous faire
un bref exposé sur les plus récents
/ les derniers chiffres des ventes.

Petr, la parole est a toi.

J'invite maintenant monsieur
Brazda a prendre la parole depuis
la tribune / a monter sur l'es-
trade.

Je céde maintenant avec plaisir la
tribune / I'estrade a Petr Brazda.

Je pense que la majorité d'entre
vous connaissent Petr Brazda
qui est arrivé de notre succursale
tchéque.

Je n‘ai pas besoin de vous présen-
ter Petr Brazda que nous connais-
sons tous bien.
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Tato schiize bude zahajena pre-
zentaci pana Brazdy.

Jsem rad, ze vdm mohu predstavit
naseho hosta, pana Brazdu.

Je mou milou povinnosti predsta-
vitvam...

Rad bych ted predal slovo panu
Brazdovi.

Dostalo se nam toho potéseni,
ze nasim dnesnim hostem je Petr
Brazda, zastupce obchodniho
feditele nasi ceské pobocky.

Uvede nase dnesni téma.

Petr souhlasil, Ze kratce poreferuje
o nejnovéjsich/poslednich udajich
o prodeji.

Petre, pfedavam ti slovo.

Nyni bych poprosil pana Brazdu,
aby pfistoupil k Fecnickému pul-
tu.

S radosti nyni prenecham recnic-
ky pult Petru Brazdovi.

Myslim, ze vétsina z vas znd Petra
Brazdu, ktery k ndm dorazil z nasi
Ceské pobocky.

Petra Brazdu vsichni tak dobte
zname, Ze ho ani nemusim pred-
stavovat.



Questions et demandes avant
I'exposé

Avez-vous un rétroprojecteur /
un magnétoscope / un tableau
blanc / un écran (de projection) ?

Jaurai besoin d'un tableau-pa-
pier.

Pourrais-je avoir un verre d'eau, s'il
vous plait ?
Combien de personnes sont-elles
attendues ?

Est-ce que vous m'entendez bien
du fond de la salle ?

Se présenter - Présenter son
entreprise, ses produits et/ou
ses services.

Je suis heureux d'étre ici.

Je suis heureux de vous présenter
les résultats de notre campagne
de marketing.

Monsieur le président, mesdames
et messieurs.

Je vous remercie de me donner
l'occasion de m'exprimer sur les
possibilités offertes par Internet.

Cest un grand honneur et plaisir
pour moi de m’adresser a vous
aujourd’hui.

Je voudrais commencer par me
présenter.

Pour ceux qui ne me connaissent
pas, je m‘appelle Petr Brazda.

Otazky a zadosti pred prezen-
taci

Méte zpétny projektor/videopre-
hrava¢/bilou tabuli/promitaci
platno?

Budu potiebovat flip chart.

Mohl bych, prosim, dostat sklenici
vody?

Kolik lidi ocekavame?

Slysite mé vy tam vzadu?

Predstaveni sebe, své firmy
a nabizenych vyrobkii a/nebo
sluzeb

Mam radost, ze tady mohu byt.

Jsem rad, ze mam pfilezitost mlu-
vit o vysledcich nasi marketingo-
vé kampané.

Pane predsedo, damy a panové.

Dékuiji, Ze jste mne dnes pozvali,
abych promluvil o moznostech,
které poskytuje internet.

Je mi cti i potésenim, ze k vam
dnes mohu promluvit.

Rad bych zacal tim, Ze se predsta-
vim.

Pro ty, ktefi mé neznaji, mé jméno
je Petr Brazda.
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C'est agréable de voir tant de visa-
ges connus. Je me sens comme a
la maison.

Bonjour. Comme vous l'avez en-
tendu, je m‘appelle Petr Brazda.
Depuis deux ans, j'occupe les fonc-
tions d‘assistant du directeur com-
mercial de la société ERGO Sarl.

Bien. Je vous prie de m‘accorder
votre attention.

Je désirerais ouvrir mon exposé
par une rapide présentation de
notre société et de ses activités.

Qui parmi vous a déja entendu
parler de notre société ?

Premiérement/ En premier, je me
permettrai de vous dire quelques
mots sur les / des principaux ob-
jectifs de notre organisation.

Nous détenons une part significa-
tive du marché mondial. La ma-
jeure part de notre production est
destinée au marché étranger.

En voici assez pour le préambule.

Abordons maintenant le coceur du
sujet.

Introduction et parties d'un
exposé
Comme vous le savez tous, je suis

ici pour vous parler de nos chiffres
de vente.

Cet aprés-midi, je vous parlerai
de...
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Je pfijemné vidét tu tolik znamych
tvari. Citim se jako doma.

Dobry den. Jak jste pravé slyseli,
jmenuiji se Petr Brazda. Pracuji jiz
dva roky jako asistent obchodniho
feditele u spole¢nosti ERGO Sarl.

Dobfie. MGzete mi, prosim, vénovat
pozornost?

Réd bych zahdjil svoji pfednasku
kratkym predstavenim nasi spolec-
nosti a jeji ¢Cinnosti.

Kdo z vas uz nékdy slysel o nasi
spole¢nosti?

Nejprve bych si dovolil fict nékolik
slov o hlavnich cilech nasi orga-
nizace.

Méme znacny podil na celosvéto-
vém trhu a vétsina nasi produkce
sméfuje za hranice Ceské repub-
liky.

Tolik na uvod.

Prejdéme nyni k mé prezentaci.

Zahajeni a ¢lenéni pfednasky

Jak vsichni vite, jsem tady, abych
vam néco fekl o udajich o prodeji.

Dnes odpoledne budu mluvit o...



Je serai bref car je sais que nous ne
disposons que de peu de temps.

Je commencerai par un apercu des
résultats de nos ventes en France.

Je m'appréte aujourd’hui a vous
parler de...

Aujourd’hui, je voudrais vous pré-
senter notre nouveau logiciel de
traitement de texte.

Permettez-moi de commencer
par...

Je voudrais bien commencer par...

Mon exposé sera divisé en trois
parties:

Je commencerai par une descrip-
tion de I'état actuel du marché en
République tchéque. Puis, je vous
présenterai quelques succés que
nous avons obtenus en Angleterre.
Je terminerai en vous présentant
les possibiltés d’expansion / de
croissance / de développement
dans lI'ensemble du Royaume-Uni.

Je débuterai mon exposé par un
tableau / un récapitulatif...

Deux facteurs sont a l'origine de
cette situation.
Premiérement... deuxi€mement...

Je pense qu'il existe plusieurs
raisons a cela.

Premiérement... deuxi€mement...

Budu stru¢ny, protoze vim, ze
mdame malo ¢asu.

Chci zacit pohledem na prodejni
vysledky ve Francii.

Dnes se chystdm mluvit o...

Dnes bych vam rad predstavil nd$
novy textovy procesor.

Dovolte, abych zacal tim, Ze...

Rad bych zacal tim, ze...

Chtél bych svou prednasku roz-
délit na tii casti:

Zacnu popisem soucasné situace
na trhu v Ceské republice. Pak
piejdu k nékterym tspécham,
kterych jsme zatim dosahli v Ang-
lii. Pak vysvétlim moznosti, které se
nadm rysuji pro dalsi expanzi/roz-
voj/rozsifeni v celém Spojeném
krélovstvi.

Svoji prezentaci zahdjim tim, ze
vam nastinim prehled...

Za to mohou dva faktory.

Zaprvé...zadruhé...

Myslim, Ze existuje nékolik divo-
da.

Zaprvé...zadruhé...
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