“Od doby, kdy vysla knizka ‘Kam se podél maj syr?’, jsem si neuzil
zadné podobenstvi tak, jako tohle. Udélali byste velkou chybu, kdybyste si
‘Dej a bude ti dano’ neprecetli a nepodélili se o jeji poselstvi s témi,
na kom vam opravdu zilezi. Je to nadherna kniha, ktera vas chyti za srdce
a da vam velkou inspiraci.”

DAVID BACH, autor knihy The Automatic Millionaire,
na 1. pricee zebricku bestseleri New York Times
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The Go-Giver Dej a bude Ti dano

»Vétsina lidi se jen zasméje, kdyz slysi, Ze tajemstvim
uspéchu je ddvdni... Vétsina ale také neni ani zdaleka tak
uspésna, jak by si prala“

Kniha The Go - Giver Dej a bude ti ddno vypravi ptibéh o ambiciéznim
mladém muzi jménem Joe, ktery touZzi po uspéchu. Joe je opravdovy
go-getter, ackoli se mu obcas zd4, Ze ¢im tvrdéji a rychleji pracuje, tim
vzdalengjsi se jeho cile zdaji. A tak jednoho dne, kdyz se zoufale snazi
dotahnout klicovy obchod na konci $patného ctvrtleti, vyhleda rady
tajemného Pindara, legenddrniho konzultanta, kterému jeho znami fikaji

prosté Predseda.

V priibéhu nasledujiciho tydne seznamuje Pindar Joea s lidmi, za jejichz
uspéchem stoji princip davani. Majitel restaurace, feditelka, finan¢ni
poradce, realitni maklérka a ,,spojka‘ ktera je dala vSéechny dohromady.
Pindarovi ptatelé se podéli s Joem o PET ZAKONU ZAVRATNEHO
USPECHU a naudi ho, jak se otevrit sile davani.

Joe se naudi, ze pokud zméni své zaméfeni z dostavani na davani -
davat zajmy ostatnich na prvni misto a neustale zvy$ovat hodnotu
jejich Zivota — povede to k nec¢ekanym vysledkiim.

The Go - Giver Dej a bude ti dino je inspirativni ptibéh, ktery vas
zahteje u srdce. Je predavany s vtipem a eleganci a dava novy vyznam
znamému prislovi ,Dej a bude ti dano.”



Rekli 0 knize The Go-Giver Dej a bude ti dano:

L,PET ZAKONU ZAVRATNEHO USPECHU je krasnych v jejich
jednoduchosti, ale je to Mannovo a Burgovo poutavé vypravéni, které je

pozvedava z jednoduse motiva¢nich na opravdu inspirativni.
Scott Allen, sloupkai Fastcompany.com a spoluautor The Virtual Handshake

»Tato kniha se trefila pfimo do ¢erného, pokud jde o tspéch v obchodé
a zivoté. Burg a Mann jasné chapou, jak pomoct ostatnim uspét pomiize
uspét i vam. Vrele tuto knihu doporucuji.

Dr. Ivan Misner, autor bestseleru Masters of Success a zakladatel BNT

»Kniha The Go-Giver Dej a bude ti ddno je vice nez jen dobra kniha!
Prevrati vam vase pfedstavy na obchod a na Zivot vzhtru nohama a bude
vam pomadhat v pribéhu celé vasi kariéry.”

Cameron Johnson, autor You Call the Shots

»Iu a tam se objevi kniha, ktera svétu tika, co zrovna potfebuje slySet.

The Go-Giver Dej a bude ti ddno je jednou z nich.”
Kendra Todd, vitézka The Aprentice 3 a host HGTV’s My house is Worth What?

»Nejvétsi leader je ten, ktery slouzi. The Go-Giver Dej a bude ti ddno
vypravi skvély piibéh o tom, jak slouzit na vasi cesté k uspéchu.”
John Addison, co-CEO Primerica Financial Services

»The Go-Giver Dej a bude ti ddno je kniha plna hluboce prociténych

o«

a meditativnich postfehu.
Ori Brafman, spoluautor The Starfish and the Spider

» Osvobozujici pohled na Zivot. Pokud jde o mne, je kniha The Go-Giver

Dej a bude ti ddano doporucenou ¢etbou.*
Dr. David J. Walker, feditel Los Angeles Center of Religious Science a autor You Are Enough

»V samotném srdci The Go-Giver Dej a bude ti déno je filozofie — ve
skutecnosti zptisob Zzivota — kterd vam dramaticky zvysi obchod, obohati

vé$ zivot a neobycejné se dotkne svéta kolem vés.”
Gary Keller, zakladatel a pfedseda predstavenstva Keller Williams Realty International a autor
bestseleru The Millionaire Real Estate Agent



»Burg a Mann vzali komplikovanou hru obchodu a naplnili ji jasnosti

a smyslem.“
Philip E. Harriman, CLU, CFC a prezident 2007 Million-Dollar Round Table

»The Go-Giver Dej a bude ti ddno je skvéld kniha — naprosto strhujici od

zacdtku do konce. Bude vés pozitivné a hluboce inspirovat.*
Peggy McColl, autorka bestseleru Your Destiny Switch

,»Konecné: bojovy pokiik, ktery oznamuje novou éru v obchodé. The Go-
-Giver Dej a bude ti ddno neni jen lepsi cesta, jak délat obchod, méla by to
byt cesta jedind.”
Jennifer Kushell, spoluautorka bestseleru Secrets of the Young and Successful
a zakladatelka YSN.com

»V dnesni dobé je The Go-Giver Dej a bude ti ddno hluboky a osvézujici
pohled na to, co obnasi dosazeni ,obrovského uspéchu® Kdyz jsem

«

docetla az na konec, méla jsem slzy v o¢ich
Traci Fenton, zakladatelka a CEO WorldBlue Inc.

»Burg a Mann vypravéji skvély pribéh, ktery ndm pfipoming, ze déavani
neni dluh, ale je to seminko, které jsme zasadili.“
Jim Stowall, autor The Ultimate gift

»The Go-Giver Dej a bude ti ddno je klenot plny nev$edni moudrosti
a pétihvézdickovych postieht. Kniha, kterou si musi precist kazdy, kdo
chce od svého zivota vic.”

Gerhard Gschwandtner, zakladatel a vydavatel Selling Power

»Kniha The Go-Giver Dej a bude ti déno patfi do ruky kazdému z vageho
prodejniho tymu a vedeni. Pevné véfim, Ze jeji filosofie mize zménit
zplisoby, jakymi se na svété délaji obchody.”
Frank Maguire, byvaly vice prezident FedEx a KFC, byvaly feditel ABC a American Airlines
a prezident a CEO Hearth Communications

»The Go-Giver Dej a bude ti ddno se noti do tajemstvi, které nejispésnéjsi
jiz znaji: osobni bohatstvi je vysledkem vasi snahy udélat tento svét
lep$im mistem.*
Paul Zane Pilzer, autor bestseleru The Wellness Revolution a ekonomicky poradce dvou
americkych prezidenttt



O AUTORECH

Bob Burg je velmi vyhleddvany fe¢nik, ktery uci zdkladni principy
obsazené v knize The Go-Giver Dej a bude ti ddno poslucha¢im na
celém svété. Je také autorem knihy Endless Referrals. Zije na Floridé.

John David Mann piSe o obchodé¢, leadershipu a zdkonech tspéchu jiz vice
nez dvacet let. Je autorem knihy The Zen of MLM a spoluautorem knih
You Call the Shots a A Deadly Misunderstanding. Zije v Massachusetts.
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1: Go-getter

Pokud byl ve firmé Clason-Hill Trust opravdovy go-get-
ter', byl to Joe. Pracoval tvrdé¢, pracoval rychle a mifil na
vrchol. Alespon to byl jeho plan. Joe byl ambiciézni mla-
dik a mifil ke hvézdam.

Presto se mu nékdy zdalo, Ze ¢im tvrdéji a rychleji
pracuje, tim vic se mu jeho cile vzdaluji. Zdalo se, Ze
nas go-getter vynaklada spoustu usili, ale jeho kariéra
se nijak nevyviji.

Joe ovéem nemél moc ¢asu, aby o tom premyslel, pro-
toze mél porad co délat. Obzvlasté ve dnech jako tenhle:
patek, posledni tyden ctvrtleti a posledni termin, ktery
musel dodrzet. Posledni termin, ktery si nemohl dovolit
prosvihnout.

Dnes, v pozdnich odpolednich hodinach, se Joe rozho-
dl, Ze je na case vybrat si laskavost, a tak zvedl telefon -
rozhovor se oviem viibec nevyvijel dobre.

»Carle, to snad nemysli§ vazné...“ Joe se zhluboka
nadechl, aby nebylo slySet zoufalstvi v jeho hlase. ,,Neil
Hansen?! Kdo je sakra Neil Hansen? ... M¢ nezajima,
co nabizi, to zvladneme i... pockej — ale jdi, Carle, vzdyt
mi to dluzi§! Vi, Ze je to tak! Hej, kdo ti zachranil zadek
s Hodgesem? Carle, nezavésuj... Carle!®



DEJ, A BUDE TI DANO

Joe ukoncil hovor na svém mobilnim telefonu a prinu-
til se jej klidné polozit. Zhluboka se nadechl.

Joe se zoufale snazil ziskat velkého zdkaznika. Zakazni-
ka, kterého si prece zaslouzil - kterého potreboval, pokud
mél dosahnout planu ve tretim ¢tvrtleti. Joeovi o kousi-
¢ek uteklo splnéni planu v prvnim ctvrtleti, a ve druhém
se to opakovalo. Dva trestné body... O tfetim nechtél Joe
ani uvazovat.

»Joe? Jsi v poradku?“ zeptal se nékdo. Joe zvedl hla-
vu a podival se do tvare své spolupracovnice Melanie
Matthewsové. Melanie byla dobromyslna a skute¢né mila
osoba. A pravé proto Joe pochyboval o tom, Ze by mohla
prezit delsi dobu v tak soutézivém prostredi, jakym bylo
sedmé patro, v némz oba pracovali.

»J0,“ odpovedél.

»10 byl Carl Kellerman? Kvuli VR?“

Joe si povzdechl. ,,Ano.“

Nemusel nic vysvétlovat. Vsichni v sedmém patte vé-
déli, kdo je Carl Kellerman. Byl to firemni makléf, ktery
hledal tu pravou firmu pro zdkaznika, kterému Joe pre-
zdival Velkd ryba, zkracené VR.

Podle Carla mél $éf Velké ryby dojem, ze Joeova fir-
ma nema ,,moc a vliv® na to, aby s ni uzavtel smlou-
vu. Ted se objevil kdosi novy, o kom nemél ani paru,
a vyfoukl mu kseft. Carl tvrdil, Ze se s tim neda délat
viibec nic.

»Ja to prosté nechapu,” povzdechl si Joe.

»~To mé mrzi, Joe,* odvétila Melanie.



GO-GETTER

»No, nékdy si zkratka ukousne$ moc velké sousto...“
Sebevédomé se usklibl, ale stejné musel porad myslet na
to, co Carl fekl. Kdyz se Melanie vracela ke svému stolu,
Joe se potad ztracel ve svych myslenkach. Moc a viiv...

Po chvili vyskocil a predel ke stolu, kde sedéla Melanie.
»Hej, Mel?“

Zvedla hlavu.

»Pamatujes, jak jsme kdysi mluvili s Gusem o néjakém
uzasném konzultantovi, ktery by mél nékde pristi mésic
piednéset? Rikalas mu Kapitén, nebo tak néjak.”

Melanie se usmadla. ,,Pindar. Pfedseda.

Joe luskl prsty. ,,To je ono! To je ten chlapik. Jaké je jeho
pfijmeni?“

Melanie se zamracila. ,,Myslim...“ Pokr¢ila rameny.
»Ne, nikdy se mi nepfedstavoval celym jménem. VSichni
mu fikaji Predseda, nebo prosté jen Pindar. Pro¢? Chces
si poslechnout jeho prednasku?

»Ano... mozna.“ Joea ale nezajimala néjaka prednas-
ka, kterd bude az za mésic. Zajimalo ho jediné - a bylo
potreba to zvladnout do pristiho patku, kdy skondi treti
Ctvrtleti.

»Myslim, ze ten chlapik je opravdu nékdo. Nechava
si zaplatit velké penize za konzultace, pracuje jen pro ty
nejvétsi a nejlepsi firmy, ne? Ma prosté velky vliv. Vim, ze
bychom zvladli spravu VR, ale potfebuju tézkou munici,
abych tu smlouvu dostal zpét. Pottebuju vliv. Ma$ ponéti,
jak bych se mohl dostat k ¢islu kancelare tohohle Pred-
sedy?“



